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RESUMEN

Este estudio tiene como objetivo estimar las elasticidades precio de la demanda de los principales
bienes de consumo de los hogares ecuatorianos mediante los modelos AIDS y QUAIDS, asi como
evaluar el impacto potencial del incremento del Impuesto al Valor Agregado (IVA) al 15 % sobre
sus patrones de consumo. La estimacion de estas elasticidades permite identificar el grado de
sensibilidad del consumo frente a variaciones en los precios relativos y analizar la respuesta de los
hogares ante cambios tributarios. El andlisis se basa en los microdatos de la Encuesta Nacional de
Ingresos y Gastos de los Hogares Urbanos y Rurales (ENIGHUR), elaborada por el INEC para el
periodo 2011-2012. Los resultados evidencian que la demanda de bienes en los hogares
ecuatorianos presenta distintos niveles de elasticidad frente al incremento del IVA al 15 %.
Algunos productos muestran comportamientos inelasticos, mientras que otros reflejan mayor
sensibilidad al precio, lo que confirma la existencia de sustituciones limitadas entre alimentos y
efectos diferenciados del impuesto en el consumo.

Palabras clave: IVA, elasticidad de la demanda, consumo de los hogares, bienes esenciales



ABSTRACT

This study aims to estimate the price elasticities of demand for the main consumer goods of
Ecuadorian households using the Almost Ideal Demand System (AIDS) and the Quadratic Almost
Ideal Demand System (QUAIDS) models, as well as to assess the potential impact of an increase
in the Value Added Tax (VAT) to 15% on their consumption patterns. Estimating these elasticities
allows for the identification of the degree of sensitivity of consumption to changes in relative prices
and the analysis of households’ responses to tax policy changes. The analysis is based on microdata
from the National Household Income and Expenditure Survey for Urban and Rural Areas
(ENIGHUR by its Spanish acronym), conducted by the National Institute of Statistics and Census
(INEC, by its Spanish acronm) for the 2011-2012 period. The results show that the demand for
goods among Ecuadorian households exhibits varying degrees of elasticity in response to the
increase in VAT to 15%. Some products display inelastic behavior, while others show greater price
sensitivity, confirming the existence of limited substitution between food items and differentiated
effects of the tax on consumption.

Keywords: VAT, demand elasticity, household consumption, essential goods



Introduccion

Conocer la elasticidad del consumo en relacion con el ingreso es esencial por varias
razones. En primer lugar, el gasto de los hogares constituye aproximadamente dos tercios del PIB,
y sus variaciones representan un factor clave en las recesiones y expansiones econdémicas a corto
plazo. En segundo lugar, la parte del ingreso que no se destina al consumo influye en la tasa de
ahorro, que, a largo plazo, afecta el stock de capital en estado estacionario, un elemento crucial
para el crecimiento econdmico y el bienestar (Covri, 2022). En el caso del gasto de los hogares
representa ese engranaje esencial de la economia ecuatoriana, sin embargo, cualquier variacion en
la politica tributaria tiene la potencialidad de afectar los precios, produciendo consecuencias
directas en el bienestar, volatilidad comercial y desarrollo econémico (Hermida y Vasquez, 2024).

En abril de 2024, el aumento de la tarifa del Impuesto al Valor Agregado (IVA) en Ecuador,
del 12 % al 15 %, introdujo un cambio significativo en los precios relativos de los bienes y servicios
gravados (SRI, 2024), con posibles efectos sobre el poder adquisitivo y las decisiones de consumo
de los hogares. En un contexto de restricciones presupuestarias y marcada heterogeneidad en los
niveles de ingreso, este tipo de reforma tributaria puede generar impactos diferenciados entre
grupos poblacionales, especialmente en los hogares de menores ingresos (Morales et al., 2024). La
magnitud de estos efectos depende de la sensibilidad del consumo ante variaciones en los precios,
lo que hace necesario contar con estimaciones empiricas rigurosas de las elasticidades-precio de
la demanda (Montalvo y Narvéez, 2025).

En términos microeconémicos, un aumento en los impuestos lleva a un incremento en el
costo de los bienes y servicios sujetos a imposicion, lo que puede cambiar el consumo de los
consumidores (Cuyoy Morales, 2024). La elasticidad-precio de la demanda se puede utilizar para

medir cuan sensible es el consumo a este cambio y la distincidon entre bienes esenciales (que



generalmente son inelasticos) y bienes no esenciales (que son potencialmente elasticos) (Monar y
Morales, 2025). EI VA se considera un impuesto regresivo para paises mas pobres como Ecuador,
ya que estos hogares de menores ingresos gastan una mayor proporcion de sus ingresos en
consumo (Paliz et al., 2025). Comprender las respuestas diferenciales de los distintos quintiles de
ingreso frente al aumento del IVA también permite identificar impactos potencialmente
desproporcionados y, en consecuencia, justificar la implementacion de politicas compensatorias o
dirigidas.

Por otro lado, las elasticidades se consideran herramientas esenciales de la planificacién
fiscal y del apoyo a la toma de decisiones gubernamentales desde la perspectiva técnica (Nikishin
et al., 2024). El conocimiento de la sensibilidad del consumo a las variaciones de precios implica
que se puede estimar el posible impacto en los ingresos fiscales, predecir algunas contracciones de
sectores de la economia y anticipar cambios en la demanda agregada (Sanclemente et al., 2025).
Si bien las elasticidades de la demanda constituyen una herramienta fundamental para evaluar el
impacto distributivo de los impuestos indirectos, la evidencia empirica para el caso ecuatoriano
sigue siendo limitada, particularmente bajo especificaciones que permitan capturar no linealidades
en los patrones de gasto (Bonilla et al., 2024). Esta brecha restringe la capacidad de anticipar con
mayor claridad los efectos reales de los shocks tributarios y dificulta el disefio de politicas
compensatorias sustentadas en evidencia empirica.

En este contexto, nace la siguiente interrogante ¢Cudl es la magnitud de las elasticidades
precio de la demanda de los principales bienes de consumo de los hogares ecuatorianos y cémo
incide el incremento del IVA al 15 % sobre sus patrones de consumo y bienestar?

Para responder a esta pregunta, el objetivo principal del articulo es estimar las elasticidades

precio de la demanda mediante la aplicacién del modelo Quadratic Almost Ideal Demand System



(QUAIDS). Esta especificacion incorpora un término cuadratico del logaritmo del gasto total, lo
que permite capturar de manera flexible las posibles no linealidades en la relacion entre el ingreso
y el consumo. El uso del modelo QUAIDS ofrece ventajas relevantes: posibilita que las
elasticidades de ingreso varien a lo largo de la distribucién del gasto, mejora la capacidad de ajuste
empirico frente a estructuras de consumo heterogéneas y permite una representacion mas realista
de los patrones de demanda en economias con alta desigualdad. A partir de estas estimaciones, se
evalla el impacto potencial del incremento del IVA al 15 % sobre los patrones de consumo y el
bienestar de los hogares, por medio de microdatos de la Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos
de los Hogares Urbanos y Rurales (ENIGHUR) 2011-2012.

El aporte del articulo es doble, en primer lugar, presenta estimaciones de elasticidades
precio para un mayor nimero de categorias de bienes de consumo en el Ecuador, ampliando la
cobertura empirica disponible para el anélisis de politica fiscal (Gliceria y otros, 2025). En segundo
lugar, ofrece un marco analitico que permite simular los efectos distributivos de reformas en
impuestos indirectos, contribuyendo con evidencia pertinente para la evaluacion de equidad y
eficiencia en la politica tributaria. De esta manera, el estudio fortalece la base empirica para
comprender cémo las reformas fiscales inciden en las decisiones de consumo y en el bienestar de
los hogares ecuatorianos.

Marco Teorico

La teoria de la elasticidad de precio de la demanda forma parte de un concepto central de
la microeconomia que se utiliza para analizar cobmo responde la cantidad demandada de un bien
ante variaciones en su precio (Cabrera y otros, 2025). Se define fundamentalmente como la

relacidn entre los cambios porcentuales en la cantidad demandada y en el precio, y funciona como



un indicador que mide la sensibilidad del consumo y permite comprender la dinamica de los
patrones de gasto de los hogares (Ponce, 2024) .
Evaluacion empirica de choques tributarios

La teoria de la elasticidad es crucial para evaluar el impacto de cambios impositivos, como
el aumento del IVA al 15%. La evidencia muestra que este tipo de incrementos genera un impacto
contractivo y heterogéneo (Rebollar et al., 2021). Mientras que los bienes esenciales (inelasticos)
mantienen una demanda relativamente cercana a sus niveles base, los bienes durables y
semidurables (maés elasticos) sufren los ajustes mas pronunciados, ya que los hogares pueden
postergar sus compras ante el alza de los precios (Bellido, 2025).
Demanda

La demanda expresa la cuantia de bienes o servicios que desean los consumidores y tienen
la posibilidad de adquirir, manteniéndose constantes los demdas factores (ceteris paribus).
Representa, por tanto, la relacion funcional existente entre el precio de un producto y la cantidad
que los consumidores estan dispuestos a comprar (Escandén Crespo, 2024). De acuerdo con la ley
de la demanda, esta relacién es generalmente inversa: un incremento del precio reduce la cantidad
demandada, mientras que una disminucion del precio incrementa el volumen de consumo. Este
comportamiento se representa graficamente a través de movimiento a lo largo de la curva de
demanda, lo que evidencia cémo las variaciones de precios influyen directamente en las decisiones
de compra de los agentes econdmicos (Chauca et al., 2025).

Qa=a—-bP (1)

Qg es la cantidad demanda
P: es el precio del bien
a: representa la cantidad demandada cuando el precio es cero

b: mide la relacién inversa entre el precio y la cantidad demandada.



Elasticidad

Calcula la sensibilidad que tiene una variable sobre otra, es decir, valora la variacion
porcentual que tiene una variable en respuesta al incremento del 1%. Por ejemplo, frente a la
elasticidad precio de la demanda, se mide la sensibilidad de una cantidad demandada frente a
fluctuaciones del precio, es decir si el precio de un bien aumenta el 1% (Moscoso et al., 2025).

La elasticidad-precio explica la variacion de la cantidad demandada en respuesta a una
variacion del precio del articulo. Segun el teorema basico, el factor de demanda determina la
relacion entre la tasa de variacion de la demanda y la tasa de variacion del precio (Rebollar et al.,

2021).

(2)

Ep indica la elasticidad precio. EI proceso mostrado anteriormente introduce permite

deducir, a partir del modelo inicial de la funcion de demanda Q = f(P) Como el modelo inicial
de la funcion de demanda se derivaen Q' = f'(P) entonces aparece el resultado %, lo que explica

apropiadamente la parte derecha de E, (Zhang, 2025).
Elasticidad-precio cruzada: Evalta como varia la demanda del bien X ante cambios en el
precio del bien Y.
o Positiva (Sustitutos): Si el costo del café aumenta, se observa un crecimiento en la
demanda de té.
« Negativa (Complementarios): Si se incrementa el precio de las impresoras, la demanda
de cartuchos de tinta tiende a disminuir.

e Cero (Independientes): No existe relacion entre los bienes.



Elasticidad-Ingreso de la Demanda: Estudia como responde la demanda a cambios en el
ingreso del consumidor.
o Positiva (Bienes Normales): Un incremento en el ingreso conlleva a una mayor cantidad
consumida (por ejemplo, ropa).
o Negativa (Bienes Inferiores): A medida que crece el ingreso, se reduce el consumo de
ciertos productos (por ejemplo, transporte pablico y marcas genéricas)

Elasticidad = % Cambio en la Cantidad Demandada 3
asticiaad = % Cambio en la Variable (Precio Ingreso) 3

Clasificacion de los Bienes segun su Elasticidad
Los resultados del estudio en las fuentes permiten categorizar los productos segun su nivel
de sensibilidad (Nikishin et al., 2024):

« Bienes Elasticos: Aquellos en los que la demanda responde de manera méas que
proporcional al cambio de precio. El desodorante destaca por su alta elasticidad debido a
la amplia disponibilidad de sustitutos.

« Bienes Inelasticos: Productos cuya demanda es poco sensible al precio debido a su caracter
basico o necesario. Los ejemplos son el pan, el azucar, los huevos, los fideos, la carne de
res, el atin y la licuadora.

« Bienes de Lujo vs. Bienes Normales: La teoria también utiliza la elasticidad del gasto. Los
bienes con valores superiores a la unidad (como la carne de cerdo o las lavadoras) se
consideran de lujo o de alto valor, mientras que los con valores menores que uno (como el

pan o la pasta de dientes) son bienes normales o necesarios.



« Bienes inferiores: Relaciéon inversa entre ingresos y demanda. Mayor renta, menor
consumo. Ejemplos, transporte publico, fideos instantaneos, ropa de segunda mano,
productos de marca blanca, vehiculos usados.

Revision de la literatura

Este concepto evalla el grado de sensibilidad tanto de compradores como de vendedores
frente a alteraciones en los precios, proporciona informacién sobre como se ajustara la cantidad
deseada por los consumidores al cambiar el costo del bien o servicio (Rebollar et al., 2021). La
tributacion indirecta por su parte, a aquellos gravdmenes que no se aprecian de manera directa por
el contribuyente, puesto que se incorporan en el precio final de los bienes y servicios sujetos al
IVA u a otros tipos de impuestos similares, como los impuestos especiales. Estos recaen sobre
manifestaciones indirectas de la capacidad contributiva, tales como el consumo, adquisicién o la
transferencia de bienes y derechos, en lugar de gravar directamente el patrimonio o la renta del
individuo (Molina et al., 2025). En revisiones de politica tributaria, se enfatiza que el IVA suele
ser eficiente para recaudar, pero su desempefio depende de la base gravada, las tasas diferenciadas
y la respuesta del consumidor ante cambios de precios (Mooij et al., 2025).

Estudios como los de Morales et al. (2024), sefialan que el aumento del VA afecta la
recaudacion de impuestos. Los andlisis muestran que el incremento de esta tasa ha impactado
significativamente en el crecimiento de los ingresos fiscales del Estado ecuatoriano. Pero las
tendencias de consumo y gasto familiar también han estado cambiando, y esto podria estar
relacionado con cambios en la demanda. Segln aportes de Mena & Paraje (2024), en Ecuador los
hogares encabezados por mujeres son mas sensibles al aumento de los precios de los cigarrillos
que los encabezados por hombres y los hogares encabezados por personas entre 20 y 40 afios tienen

una mayor elasticidad de precios en comparacion con las estimaciones a nivel de pais.



En otro aspecto, la incidencia fiscal es el examen de quién realmente soporta la carga
economica de un impuesto (los consumidores frente a los productores) y el efecto sobre el bienestar
(ingreso real y utilidad) de los hogares. Determina la equidad y eficiencia del sistema fiscal al
evaluar los cambios en los precios, salarios y beneficios (Arias y Angarita, 2025). Y es que segun
Pessino et al. (2023), en Latinoamérica numerosas “preferencias” del IVA, como las exenciones y
tasas reducidas, tienden a favorecer desproporcionadamente a los hogares con mayores ingresos
debido a su mayor capacidad de consumo. Esto puede resultar en altos costos fiscales en relacion
con las metas de distribucion equitativa. Mientras que Chauca (2025), sefialan que el impacto del
comportamiento de consumo de los hogares y, en consecuencia, la elasticidad de la demanda de
bienes gravados puede afectar la cantidad generada por el IVA. Pues Gomez et al. (2024), los
hallazgos indican que el gasto publico, el impuesto sobre la renta y la inflacion influyen de manera
significativa en el ingreso per cépita de los ecuatorianos. De estas variables, las dos primeras
presentan una relacién directa, mientras que la inflacion muestra una correlacion inversa. Es
importante sefialar que el gasto publico es la variable con mayor impacto sobre el ingreso per
capita.

La evaluacion de las elasticidades y la sustitucién entre bienes es fundamental, ya que
establece un vinculo entre la tributacion y el bienestar (considerando la pérdida de excedente y las
variaciones compensatorias o equivalentes) asi como con los ingresos fiscales. Investigaciones de
Okonkwo (2021), en economia publica, emplean modelos de demanda para simular "choques"” en
los precios provocados por impuestos no Unicamente ambientales, sino también sobre el consumo
y demuestran que la distribucion del efecto depende de qué categorias aumentan sus precios, su

grado de sustituibilidad y su proporcién dentro del gasto segun cada grupo socioeconémico.



Desde el contexto ecuatoriano, investigaciones que han empleado el modelo LA/AIDS
(Almost Ideal Demand System) para estimar elasticidades de diferentes conjuntos de bebidas, han
logrado evidenciar que la elasticidad precio varia entre ciudades y se encuentra determinado por
aspectos como la educacion y la pobreza, tal como sefiala Orellana et al. (2020). Este modelo
facilita la estimacion simultdnea de las interrelaciones entre diversos productos, ademas de
identificar los efectos de sustitucion y complementariedad. Esta capacidad resulta particularmente
importante al evaluar politicas fiscales, tales como impuestos indirectos 0 modificaciones en el
IVA.

Por otro lado, estudios han estimado elasticidades para ciertos productos con el fin de medir
los efectos de las politicas fiscales sobre ciertos bienes. Por ejemplo, segin Sampedro (2025), ha
realizado la estimacion de elasticidades de demanda para bebidas azucaradas a través de
elasticidades de precio propio, precio cruzado e ingreso para predecir el efecto de los impuestos
sobre su consumo. Segun el resultado, la demanda de estas bebidas es relativamente sensible al
precio y, por lo tanto, se puede reducir facilmente el consumo de estos productos si el precio
aumenta.

Otras investigaciones como las Alvarado et al. (2025) los estudios sobre la demanda de
energia en Ecuador, por ejemplo, han demostrado que el consumo de energia es altamente elastico
con respecto al ingreso, pero es muy insensible al precio, lo que indica que el crecimiento
econémico conduce a grandes aumentos en el consumo de energia, mientras que las variaciones
en el precio tienen un efecto limitado.

Modelo AIDS y QUAIDS
El modelo de Sistema de Demanda Casi Ideal (AIDS) es un método econométrico superior

a las regresiones simples para la estimacion de estructuras de demanda (Vazquez et al., 2024).
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Ofrece una buena aproximacion a los sistemas de demanda, agrega consistentemente sobre los
consumidores sin el uso de curvas de Engel lineales, y satisface los requisitos teoéricos de
homogeneidad y simetria de la teoria del consumidor neoclasica. Proporciona una estimacion mas
robusta de las elasticidades de precio e ingreso que la de las regresiones simples, que no capturan
la interaccion entre bienes (Fathul, 2025). Por otro lado, una extension importante del modelo
AIDS es el modelo de Sistema de Demanda Casi Ideal Cuadratico (QUAIDS), que toma en cuenta
un término cuadratico de log-ingreso para permitir curvas de Engel no lineales (Gutiérrez, 2023).
Esto resuelve los sesgos de la version lineal de AIDS. QUAIDS permite que los bienes sean
necesidades en algunos niveles de ingreso y lujos en otros, algo que una regresion lineal no incluye
(Rozo, 2025). Ambos modelos permiten realizar pruebas sobre las restricciones tedricas como la
homogeneidad y la simetria para asegurar que las estimaciones de elasticidad y las predicciones
de cambios en politicas sean consistentes con la teoria economica (Orellana et al., 2020).

En referencia a los sistemas de demanda (AIDS/QUAIDS), segun Roche (2025), utilizando
el modelo QUAIDS indica que los modelos basados en sistemas de demanda son capaces de
representar con precision los efectos heterogéneos entre distintas categorias de consumidores y sus
patrones de gasto. Esto resulta fundamental para una evaluacion fiscal adecuada y el analisis del
bienestar, a diferencia del enfoque simplista que ofrecen algunas regresiones lineales que no
consideran adecuadamente dichas heterogeneidades. En ese mismo sentido, Lichner y Ostrihon
(2024), enfatiza que las simulaciones fiscales demuestran que los modelos basados en la demanda
son capaces de proporcionar no solo una imagen cuantitativa de las reacciones de consumo, sino
también efectos secundarios sobre el bienestar y los ingresos fiscales; y estos se capturan a traves

de indicadores como la variacion compensada y los cambios en el excedente del consumidor,
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componentes para los cuales simplemente no hay soluciones faciles para derivar datos a partir de
regresiones simples sin una estructura bien definida.

Okonkwo (2021) enumera algunas ventajas de los sistemas de demanda sobre las
regresiones simples. La primera de estos modelos incorpora consistencia microeconémica al
adherirse a la agregacion, homogeneidad y simetria. En segundo lugar, proporcionan matrices
completas de elasticidades de precio propio y cruzado. En tercer lugar, son capaces de modelar no
linealidades en el gasto, particularmente en el caso del modelo QUAIDS, que es importante para
analizar la respuesta de precios que dependen del nivel de ingresos. Este tipo de analisis es comdn
en andlisis de incidencia y bienestar, particularmente aquellos que examinan los impactos de
cambios de precios inducidos por impuestos.

Ademas, Toth et al. (2021) ilustran como se utilizan estos sistemas en simulaciones de
reforma del IVA al analizar diferentes escenarios (es decir, cambios en las tasas, ampliacién de la
base imponible y reestructuracion arancelaria) y se combinan con métricas de eficiencia que
rastrean el efecto fiscal de una reforma en comparacion con el costo de bienestar. En este ambito,
el enfoque tipico es convertir las elasticidades estimadas en prondsticos de demanda, gasto y
cambio en bienestar en respuesta a reformas no fijas.

La evidencia de Baquero et al. (2025), también resulta importante, dado que sus
evaluaciones cuasiexperimentales de reducciones temporales del IVA en alimentos indican que las
respuestas de precios son parciales o casi completas, segun la categoria, lo que indica que el canal
de precios es el mecanismo inmediato a través del cual el IVA influye en el poder adquisitivo y el
bienestar, y que la transferencia puede diferir segin el mercado. Existen algunos estudios
sectoriales, por ejemplo, el de Suriaga et al. (2025) sobre elasticidades en productos especificos

(cigarrillos), que muestran la sensibilidad al precio y la relevancia de los impuestos para modificar
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el consumo, pero no necesariamente se conectan con una matriz completa de demanda de los
hogares para los principales componentes del consumo. Aunque existe evidencia sectorial sobre el
impacto de impuestos en Ecuador, no se dispone de estimaciones estructurales de elasticidades-
precio para los principales componentes del consumo de los hogares, lo que limita la evaluacion
integral del impacto del incremento del IVA al 15%.

Metodologia

Para evaluar el comportamiento del consumidor y estimar las elasticidades precio de la
demanda, este estudio emplea sistemas de demanda ampliamente utilizados en la literatura
economica, como el AIDS (Almost Ideal Demand System) y su version ampliada, el QUAIDS
(Quadratic Almost Ideal Demand System). Estos modelos permiten analizar cobmo las variaciones
en los precios influyen en la asignacion del gasto de los hogares (Rozo, 2025) (Orellana Quezada,
2017). Ambos enfoques proporcionan un marco flexible y consistente para calcular elasticidades
propias y cruzadas, lo cual resulta fundamental para comprender la sensibilidad del consumidor y
evaluar el impacto de las politicas fiscales sobre la demanda.

La investigacion se sustenta en los microdatos de la Encuesta Nacional de Ingresos y
Gastos de Hogares Urbanos y Rurales (ENIGHUR) 2011-2012, elaborada por el Instituto Nacional
de Estadistica y Censos (INEC) (2013). Para el procesamiento, la depuracion y el andlisis de la
informacién se utilizé el programa estadistico Stata (versién 19), lo que permite calcular las

elasticidades de la demanda de los principales bienes y simular los efectos de politicas fiscales,
como el aumento del IVA, sobre los patrones de consumo de los hogares ecuatorianos.

Datos

La informacion utilizada en el presente articulo no se base de un disefio muestra, se obtuvo

de la Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos de Hogares Urbanos y Rurales (ENIGHUR) 2011-
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2012, elaborada por el Instituto Nacional de Estadistica y Censos (INEC). ElI nimero total de
observaciones de la muestra asciende a 4.029.480 hogares.

Para la recopilacion de informacion, se seleccionaron 30 productos con mayor frecuencia
de consumo dentro de los hogares ecuatorianos. Asimismo, se incluy6 una variable demografica
que permite identificar el nimero de personas en cada hogar. En todos los casos, se considero el
pago al contado como medida del gasto total, junto con la cantidad consumida de cada producto y
su respectiva unidad de medida.

Con el fin de obtener resultados mas robustos, se eliminaron los valores atipicos mediante
la supresion del primer y altimo percentil de la distribucion de las observaciones.

QUAIDS

Es una generalizacion del modelo AIDS que incorpora un término cuadratico del logaritmo
del ingreso. Esto permite capturar no linealidades en la relacion entre el ingreso y el consumo,
siendo mas flexible cuando las elasticidades varian a lo largo de la distribucion del gasto
(Ghazarian y Gonzalez, 2025).

El Sistema de Demanda Casi Ideal Cuadratico (QUAIDS) constituye un conjunto de
ecuaciones que representa la participacion o proporcién del gasto de los hogares de un bien de
acuerdo a los precios y el gasto total en el compendio de bienes que forman el sistema. EI modelo

es el siguiente:

. xXn\ | Ai xp\ 12
Wip = a; + Z] Yijnpjn + Biln (—) +— [ln (—)] + &p, (4)
ap by, an
Bajo esta formulacion, los subindices i y j hacen referencia a los distintos bienes en la cesta
con tamafio n, mientras que el subindice h representa a cada hogar dentro del analisis. EI término
w;, simboliza la participacion del gasto que el hogar h destina al bien i dentro del total de la

canasta. Ademas, las variables p;;, y x;, corresponden, respectivamente al precio del bien j y el
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gasto total en el compendio de bienes considerados en el sistema en cada hogar. Asi, la
caracteristica no lineal del modelo QUAIDS se explica por la incorporacion de los indices de

precios ay Yy by, establecidos como:

1
Inap = ag + 2;a;lnp;, + Ezizj)/ijlnpih Inpjn (5)
by, = M;p% (6
h lplh ( )
El término g;;, se refiere al error aleatorio que influye en la proporcion de gasto del bien i

en cada hogar. Asi, los parametros que requieren estimacion son representados por a;, B;, vi; Y A;.

En la ecuacion (4), se puede observar la relevancia del parametro A; que sugiere que el gasto
doméstico debe ser evaluado a través de un modelo QUAIDS; de no ser asi, el modelo AIDS
propuesto por Deaton & Muellbauer (1980) seria mas apropiado.

Bajo lo que se ha sefialado anteriormente, una de las fortalezas del modelo QUAIDS es que
su funcionalidad toma en cuenta el comportamiento racional del consumidor. Para cumplir con
este requisito, los parametros del modelo deben adherirse a las siguientes restricciones:

Yiap =1,2y;;=0,28=0 (7)
2y =0,  (8)
Yij =Vi (9

La ecuacion (7) corresponde a la condicién de agregacion del gasto total, la cual establece
que la suma de las proporciones residenciales de todos los bienes que integran el sistema debe ser
igual a uno. Esta igualdad, expresada en (8), se denomina condicién de homogeneidad, mientras
que la expresién en (9) se refiere a la condicidn de simetria, que posibilita cumplir con la identidad
de simetria segun Slutsky.

Para incorporar variables de caracter sociodemografico en el modelo QUAIDS, se

introduce en cada ecuacion del sistema una combinacion lineal compuesta por las variables
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relevantes que describen dichas caracteristicas. De esta manera, el modelo permite considerar
cémo los factores demogréaficos influyen en los patrones de gasto de los hogares. Esta metodologia,
sugerida por Pollak y Wales (1992) y aplicada por Filippini et al. (2009), tiene la ventaja de facilitar
el célculo de las elasticidades tanto de precio como de gasto para cada bien.

Otro elemento a tener en cuenta en el modelo QUAIDS es la posible endogeneidad del
gasto total en los productos del sistema. Segun Blundell y Robin (1999), este inconveniente se
aborda mediante el uso del método de minimos cuadrados en dos etapas (MC2E). En la primera
etapa se calculan los residuos de la regresion que relaciona el gasto total con todas las variables
exogenas del modelo, ademas del ingreso del hogar, que actda como variable instrumental. En la
segunda etapa, estos residuos se incorporan como una variable explicativa adicional en cada una
de las ecuaciones que componen el modelo QUAIDS. Esta metodologia permite evaluar la
endogeneidad del gasto total mediante el analisis de la significancia del parametro asociado a
dichos residuos (Arévalo, 2022).

Ademas, dado que no todos los hogares adquieren bienes, es fundamental que el modelo
contemple la censura. Esta correccion se efectta conforme a lo sugerido por Heien & Wessells
(1990) quienes recomiendan incluir en cada ecuacion correspondiente a un bien con censura el
inverso del ratio de Mills ( R, ). La nueva variable se calcula de la siguiente manera: para los
hogares que si consumen el bien censurado R, = ¢(z,1)/®(z,1), mientras que para aquellos
hogares que no lo consumen R, ¢(z;,%)/(1 — @(z;,%)). En el contexto de z;,£ corresponde a un
vector que incorpora informacion sobre los precios de las alternativas relevantes y caracteristicas
sociodemogréficas de cada hogar, mientras que z; representa un vector que incluye informacion
sobre los precios de las alternativas pertinentes y datos sociodemograficos de cada hogar, mientras

que el otro vector con los coeficientes estimados del mencionado modelo. Las funciones ¢ y @
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denotan, respectivamente, la funcion de densidad normal estandar y la funcionalidad de
distribucion acumulada.

De esta manera, considerada la inclusion de las variables sociodemograficas, la posible
endogeneidad del gasto total y el tratamiento de la censura, la especificacion original del modelo

QUAIDS presentada en (4) se reformula de la siguiente manera:

i 2
Win = a; + z vy Inpjn + Biln (Z—Z) + 2—; [ln (Z—Z)] + 540 Sun + GRES, + TRy,
] + &in (10)

Donde Sy, denota cada una de los aspectos sociodemogréaficos de un hogary 6;;, representa
sus correspondientes coeficientes. La variable RES,, incluye los residuos de la regresion auxiliar,
que se utiliza para abordar la endogeneidad del gasto total en los bienes del sistema, y ¢; es su
parametro asociado. El ultimo coeficiente a determinar en este modelo es m; , el cual esta
relacionado con el inverso del ratio de Mills.

Los coeficientes del sistema de ecuaciones que se presentan en (10) son estimados
utilizando el método iterativo de minimos cuadrados generalizados factibles no lineales. De
acuerdo con Poi (2008), este enfoque ofrece resultados comparables al método de méaxima
verosimilitud y considera el modelo como un sistema de ecuaciones aparentemente no
relacionadas. Es importante sefialar que, ademas de la no linealidad de los parametros, hay dos
aspectos relevantes a tener en cuenta, que se describen a continuacion.

El primer enfoque requiere que se conozca el valor presente en el indice de precios (5)
antes de aplicar el método de estimacion. Entre las alternativas disponibles se encuentra la
propuesta de Deaton y Muellbauer (1980), quienes sugieren asignar a este parametro el minimo
del logaritmo del gasto total, o bien optar por el valor que maximice la funcién de verosimilitud

del modelo. Por otro lado, Holt & Goodwin (2009) argumentan que la eleccidn entre estos valores
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no deberia influir en los resultados, ya que la funcion de verosimilitud del modelo presenta una
forma relativamente plana ante cualquier valor. Otra opcidn es omitir este parametro en el modelo,
tal como lo proponen Blundell y Robin (1999).

Para estimar el sistema de demanda es necesario excluir una de las ecuaciones del modelo,
con el fin de evitar que la matriz de varianzas y covarianzas de los errores sea singular, lo que
impediria la estimacion economeétrica. La literatura propone algunos criterios para seleccionar el
bien que se excluye, como elegir aquel con mayor numero de hogares no consumidores o el de
menor relevancia dentro del analisis; sin embargo, no existe una regla estricta para esta eleccion.

En cualquier caso, los coeficientes del bien excluido pueden recuperarse posteriormente
utilizando las restricciones del modelo, especificamente las condiciones de agregacion,
homogeneidad y simetria establecidas en las ecuaciones (7), (8) y (9). Ademas, la inclusion de
variables sociodemogréficas, el tratamiento de la endogeneidad del gasto total y la presencia de
censura en los datos implican el cumplimiento de las siguientes condiciones adicionales de
agregacion del gasto total:

20 =1,%¢;, =021, =0 (11)

Ademas, bajo lo mencionado por Green & Alston (1990), la elasticidad precio de la

demanda no compensada (e;j7,), y la elasticidad gasto de la demanda (eﬁl) se calculan mediante las

siguientes expresiones:

nc _ [OEWin)] 1 _ o

€ijn = [6 Inxp ] Win 6”' (12)
g _ [PEWin)] 1

eih o [a lnxh ] Win + 1' (13)

Donde §;; es el delta de Kroncker (igual a 1 si i = j). Por otro lado, para calcular la
elasticidad ingreso de la demanda (el?;l), Zheng & Henneberry (2010) propone la siguiente

expresion:
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eij,'l = eﬁllﬁy, (14)
Donde tﬁy corresponde al coeficiente estimado asociado al ingreso del hogar dentro de la
regresion auxiliar utilizada para corregir la posible endogeneidad del gasto total.
Para estimar los parametros de las elasticidades precio propias y cruzadas, se calcularon
las elasticidades Marshallianas y las elasticidades de gasto.
Las elasticidades precio Marshallianas (no compensadas), que recogen tanto el efecto
sustitucion como el efecto ingreso, se calculan mediante las siguientes ecuaciones:

Elasticidad precio propias Marshallianas

gi =yi/wi—pi—1 (15)

Elasticidades precio cruzada Marshallianas
&ij = Yij/Wi — ,Bi(Wj/Wi) (16)
Elasticidades del gasto
n=1+p/w;  (17)

Donde: y;; y B; son los estimadores de los parametros del modelo; y w; es la proporcion

media del gasto del i-esimo bien del grupo.
Anélisis Descriptivos

En las tablas y en la figura se presentan los estadisticos descriptivos de los precios, las
cantidades consumidas y el gasto total correspondientes a los productos de mayor frecuencia de
consumo de los hogares ecuatorianos, identificando ademas su respectiva unidad de medida
(Villavicencio y otros, 2015). Estos bienes se agrupan en categorias como alimentos bésicos,
productos carnicos, jugos, articulos de limpieza y aseo personal, vestimenta y electrodomésticos,
utilizando informacién proveniente de la Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos de los Hogares

(ENEGUR) 2011-2012 del Instituto Nacional de Estadistica y Censos (2012).
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En particular, las tablas reportan la unidad de medida, el valor minimo, el promedio, el
valor maximo y la desviacion estandar, con el fin de proporcionar una mejor referencia para la
interpretacion de las variables descriptivas. Los precios fueron calculados como el cociente entre
el gasto total y la cantidad mensual consumida.

Con el fin de garantizar la consistencia en la medicion, para cada producto se identifica y
conserva la unidad de consumo mas frecuente reportada por los hogares. El gasto monetario se
construye mediante la integracion de los componentes monetarios y no monetarios. Por su parte,
las cantidades consumidas se expresan en términos mensuales a partir del ajuste de las frecuencias
de compra, lo que permite obtener medidas comparables entre hogares.

Tabla 1

Variables descriptivas de los precios

Producto Unidad Minimo Media Maximo Desviacion
Estandar
Arroz blanco Libra $0.166 $0.418 $0.900 $0.071
Papa chola Libra $0.060 $0.344 $1.000 $0.096
Fideos Libra $0.200 $0.694 $4.000 $0.258
Queso de mesa Libra $0.750 $1.872 $4.000 $0.378
AzUcar blanca Libra $0.248 $0.514 $1.250 $0.088
Pollo Libra $0.800 $1.420 $3.333 $0.190
Carne de res Libra $0.388 $1.370 $ 3.066 $0.376
Atln en aceite Gramo  $0.003 $0.007 $0.014 $0.001
Pescado Libra $0.250 $1.391 $7.000 $0.546
Carne de cerdo Libra $0.700 $1.859 $3.500 $0.423
Gaseosa Litro $0.326 $0.755 $2.600 $0.232
Leche entera Litro $0.500 $0.784 $1.500 $0.104
Jugos naturales Unidad $0.100 $0.749 $5.000 $0.413
Shampoo Mililitro $0.001  $0.011 $0.080 $0.005
Jabén de bafio Gramo  $0.001 $0.006 $0.050 $0.003
Papel higiénico Unidad $0.095 $0.343 $6.000 $0.207
Pasta de diente Mililitro $0.004 $0.019 $0.106 $ 0.006
Cepillo de dientes Unidad $0.166 $1.291 $10.000 $0.768
Desodorante Mililitro  $0.005 $0.044 $0.227 $0.025
Detergente Kilo $1.000 $2550 $7.000 $0.505
Jabon para vajilla  Gramo  $0.001 $0.002 $0.011 $0.000

Cloro Litro $0.200 $1.336 $4.500 $ 0.506
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Producto Unidad Minimo Media Maximo Desviacion
Estandar
Jabon de ropa Gramo  $0.000 $0.002 $0.006 $0.000
Blusas Unidad $0.500 $12.054  $90.000 $7.314
Jeans Unidad $2.000 $19.908  $125.000 $9.828
Camisetas Unidad $0.666 $10.844  $73.333 $6.602
Camisa Unidad $0.500 $14.929  $90.000 $8.997

Cocinacon horno Unidad $15.000 $412.456 $1500.000 $237.962
Refrigeradora Unidad $25.000 $605.816 $2200.000 $305.213

Lavadora Unidad $30.000 $451.661 $1000,000 $187.445
Fuente: Base de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor

La Tabla 1 muestra una marcada heterogeneidad en los precios promedio de los distintos
bienes analizados, lo cual refleja diferencias tanto en su naturaleza de consumo como en su unidad
de medida.

En el caso de los alimentos basicos, se observan precios promedio relativamente bajos, 1o
gue es consistente con su alta frecuencia de consumo dentro de los hogares. Por ejemplo, el arroz
blanco presenta un precio promedio de (USD 0.418 por libra), mientras que la papa chola registra
(USD 0.344 por libra). De forma similar, otros productos basicos como la azlcar blanca presentan
un precio promedio de (USD 0.514 por libra).

Dentro del grupo de productos carnicos y proteicos, los precios promedio son mas elevados
en comparacién con los alimentos basicos. Por ejemplo, el pollo presenta un precio promedio de
(USD 1.420 por libra), la carne de res (USD 1.370 por libra), el pescado (USD 1.391 por libra) y
la carne de cerdo (USD 1.859 por libra). Asimismo, algunos productos procesados como el queso
de mesa registran un precio promedio de (USD 1.872 por libra).

En el grupo de bebidas, la gaseosa presenta un precio promedio de (USD 0.755 por litro),
mientras que la leche entera registra (USD 0.784 por litro). Por su parte, los jugos naturales
presentan un precio promedio de (USD 0.749 por unidad).

En cuanto a los productos de higiene y limpieza, los precios promedio varian

considerablemente dependiendo de la unidad de medida. Por ejemplo, el shampoo registra un
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precio promedio de (USD 0.011 por mililitro), el jabon de bafio (USD 0.006 por gramo), mientras
que el detergente presenta un precio promedio de (USD 2.550 por kilo).

Dentro del grupo de vestimenta, los precios promedio son significativamente mayores al
tratarse de bienes comercializados por unidad. En este sentido, las blusas presentan un precio
promedio de (USD 12.054), las camisetas (USD 10.844), las camisas (USD 14.929), mientras que
los jeans registran un precio promedio de (USD 19.908 por unidad).

Finalmente, los electrodomésticos concentran los precios promedio méas elevados dentro
de la muestra. Entre ellos destacan la refrigeradora, con un precio promedio de (USD 605.816), la
lavadora con (USD 451.661), y la cocina con horno, cuyo precio promedio alcanza (USD 412.456
por unidad).

Tabla 2

Variables descriptivas de gastos mensuales

Producto Unidad  Minimo Media Maximo Desviacion
Estandar
Arroz blanco Libra $1720 $18.178 $60.410 $11.931
Papa chola Libra $0.860 $5.668 $25.740 $4.180
Fideos Libra $0.800 $4.011 $ 15.440 $ 2.555
Queso de mesa Libra $1290 $9.588 $34.320 $6.277
AzUcar blanca Libra $1.070 $6.216 $23.600 $4.219
Pollo Libra $3.000 $16.489 $57.930 $10.001
Carne de res Libra $2.000 $10.992 $43.980 $7.483
Atln en aceite Gramo $1.300 $7.298 $22.730 $3.894
Pescado Libra $1.000 $10.951 $47.190 $ 7.648
Carne de cerdo Libra $1500 $12.667  $49.760 $8.343
Gaseosa Litro $0.640 $8.623 $38.520 $6.434
Leche entera Litro $1.070 $11.062  $45.080 $8.428
Jugos naturales Unidad $0.350  $6.457 $37.330 $6.062
Shampoo Mililitro  $1.000 $5.063 $ 20.000 $3.042
Jabén de bafio Gramo $0550 $2.460 $9.000 $1.373
Papel higiénico Unidad $0.700 $ 3.696 $ 14.000 $2.407
Pasta de diente Mililitro $1.000 $2.706 $ 10.000 $1.596
Cepillo de dientes  Unidad  $0.500 $3.341 $12.500 $2.322
Desodorante Mililitro $1.000 $5.221 $20.750 $3.510

Detergente Kilo $1.600 $5.169 $19.520 $2.991




Producto Unidad  Minimo Media Maximo Desviacion
Estandar

Jabon paravajilla Gramo $0.500 $1.679 $5.000 $0.824
Cloro Litro $0500 $1.758 $6.800 $1.053
Jabon de ropa Gramo $0.500 $2.839 $10.500 $1.852
Blusas Unidad $3.500 $35.974  $225.000 $34.576
Jeans Unidad $10.000 $44.615 $210.000 $ 34.322
Camisetas Unidad  $3.000 $32.088  $180.000 $ 28.594
Camisa Unidad $5.000 $34.015 $ 200.000 $ 31.044
Cocinaconhorno  Unidad  $30.000 $406.332 $1200.000 $217.445
Refrigeradora Unidad  $50.000 $600.212 $1680.000 $283.667
Lavadora Unidad $60.000 $452.375 $900.000 $179.384
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Nota. Los resultados presentados en la tabla se refieren Unicamente a los hogares que efectivamente consumen el
producto. Fuente: Base de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor

La Tabla 2 evidencia una marcada heterogeneidad en la estructura del gasto mensual del
consumo, la cual se encuentra asociada al tipo de bien, a su frecuencia de adquisicion medida a
través de sus distintas unidades de consumo y a su caracter esencial o no esencial dentro de los
hogares ecuatorianos. Dentro de los alimentos basicos, el arroz blanco registra un alto nivel de
consumo, lo que refleja una mayor preferencia en comparacion con los demas productos de esta
categoria. En contraste, dentro de los productos carnicos, el pollo concentra el mayor gasto, debido
a su alto contenido de proteina y a su importancia dentro de la dieta diaria de los hogares.

Por su parte, en la categoria de bebidas, la leche se destaca por ser una fuente natural de
grasa y un producto esencial para los hogares ecuatorianos. En cuanto a los productos de aseo y
cuidado personal, la mayoria de los bienes presentan niveles bajos de gasto y valores similares; sin
embargo, el desodorante registra un ligero incremento en comparacion con el resto de los
productos, lo que puede explicarse por la preferencia de marca en este tipo de articulos. En
contraste, la vestimenta presenta niveles de gasto relativamente similares, aunque los jeans
registran un gasto mas elevado que las demés prendas de vestir. Esto evidencia que el gasto
mensual en ropa no es muy frecuente, ya que los hogares tienden a realizar compras en volimenes

reducidos para no afectar su presupuesto.



23

De tal forma, la adquisicion de electrodomésticos demanda niveles de desembolso elevados
debido a su alto costo de compra. Sin embargo, su consumo se ve limitado por el presupuesto
mensual de los hogares, ya que estos bienes presentan precios altos y una menor frecuencia de
adquisicion. No obstante, esta baja frecuencia de compra reduce su incidencia dentro del consumo
mensual.

En conjunto, estos resultados muestran que la estructura del gasto de los hogares se
encuentra dominada por bienes de consumo frecuente, mientras que los bienes vestimenta y
electrodomésticos generan bajo volumen de compra, lo que tiene implicaciones diferenciadas para
la planificacion y la sostenibilidad del presupuesto familiar (Moreno et al., 2025).

Figura 1

Distribucién del gasto total mensual del hogar

Distribucion del gasto total mensual del hogar
4000
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T T T
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Gasto mensual del hogar (USD)

Fuente: Base de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor
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La grafica 1 muestra una distribucion asimétrica hacia la derecha del gasto total mensual
de los hogares durante el periodo 2011-2012, lo que indica la presencia de un sesgo positivo. Se
observa una alta concentracion de observaciones en los niveles bajos y medios de gasto,
aproximadamente entre USD 40 y USD 100 mensuales, donde se ubica el punto maximo de la
distribucion. Este patron sugiere que la mayoria de los hogares destina gran parte de su presupuesto
a la cobertura de necesidades bésicas, situacion asociada a niveles de ingreso relativamente bajos
y al contexto econdmico ecuatoriano del periodo analizado.

A medida que el gasto se incrementa, el nimero de hogares que se ubican en estos niveles
disminuye de forma progresiva, lo que indica que solo una proporcion menor alcanza montos
elevados de consumo. Este comportamiento refleja las restricciones de ingreso presentes en la
economiay se manifiesta en una cola extendida hacia valores superiores que superan los USD 200.

Estos valores corresponden a un grupo reducido de hogares con mayor capacidad
adquisitiva y, en consecuencia, con niveles de gasto mas altos. Este comportamiento pone en
evidencia una marcada heterogeneidad en los patrones de consumo y en las condiciones de
bienestar econdmico. Asimismo, esta asimetria provoca que el gasto promedio se sitle por encima
del gasto mediano, debido a la influencia de los hogares con mayores niveles de consumo, los
cuales elevan el valor medio de la distribucion.

Resultados

A continuacion, se presentan los resultados obtenidos del analisis integral del
comportamiento de consumo de los hogares ecuatorianos de acuerdo a las variaciones en los
precios relativos y en el gasto total. Para lo cual, se exhiben las elasticidades precio propias,
cruzadas y del gasto, finalizando con una simulacion del Efecto del aumento del IVA del 12% al

15% sobre la demanda.
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Elasticidades: precio propias y precio cruzadas Marshallianas y del gasto

Se presentan las elasticidades precio propias, precio cruzadas Marshallianas (no
compensada) y del gasto, estimadas mediante un sistema QUAIDS. Para mayor precision, los
calculos se realizaron por grupos homogéneos de productos alimentarios, carnes, jugos, Utiles de
limpieza y aseo personal, vestimenta y electrodomesticos, normalizando las ponderaciones y
filtrando los valores extremos de precio.

Las tablas muestran las elasticidades de precio propias en la diagonal, las cruzadas fuera
de ella y las elasticidades del gasto, lo que permite identificar la naturaleza de los bienes y las
relaciones de consumo dentro de cada grupo.

Tabla 3
Elasticidades: precio propias, precio cruzadas y el gasto: arroz blanco, papa chola, fideos,

queso de mesa y azucar blanca.

Producto  Arroz Papa chola Fideos Queso de Azucar Elasticidad
blanco mesa blanca del gasto

Arroz -1.265***  (0.098***  (0.238***  (0.122***  0.078***  1.131***

blanco

Papa 0.009** -1.045%**  -0.059*** (0.032***  (0.012***  (.928***

chola

Fideos 0.030***  -0.022*** -0.951*%** -0.019*** -0.009*** (.761***
Queso de 0.059***  0.068***  0.018***  -1.261*** (0.028***  1.077***
mesa

Azlcar -0.023*** -0.003 -0.010**  -0.019*** -0.907*** (0.815***
blanca

Nota. *** p < .01, ** p < .05, * p <.10. Los asteriscos indican el nivel de significancia estadistica de las elasticidades
estimadas. Fuente: Base de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor

La Tabla 3 corresponde a los alimentos basicos, los cuales se agruparon por compartir
caracteristicas nutricionales y de consumo. En esta tabla se presenta un analisis detallado de las
elasticidades precio propias, cruzadas y del gasto para un conjunto de productos compuesto por
arroz, papa, fideos, queso de mesay azucar. La diagonal principal muestra las elasticidades precio

propias, las cuales validan la ley de la demanda al reflejar como varia la cantidad demandada ante
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cambios en su propio precio. Todos los coeficientes son negativos y estadisticamente
significativos.

El arroz blanco (-1.265), la papa chola (-1.045) y el queso de mesa (-1.261) se clasifican
como bienes elasticos, lo que significa que un incremento del 1 % en su precio provoca una
reduccién superior al 1 % en la cantidad demandada. Este comportamiento evidencia una elevada
sensibilidad del consumo por parte de los hogares. En contraste, los fideos (-0.951) y la azlcar
blanca (-0.907) presentan demandas inelasticas, lo que indica que, ante aumentos en el precio, la
disminucion en la cantidad demandada es proporcionalmente menor. Este resultado se relaciona
con su caracter esencial dentro de la canasta basica y del consumo cotidiano.

En relacion con la elasticidad del gasto, el arroz blanco (1.131) y el queso de mesa (1.077)
registran valores superiores a la unidad, por lo que pueden considerarse bienes de lujo relativo, ya
gue su consumo aumenta en una proporcion mayor al incremento del presupuesto del hogar. Por
su parte, la papa chola (0.928), los fideos (0.761) y la azlcar blanca (0.815) presentan elasticidades
menores a uno, por lo que se clasifican como bienes normales o necesarios. En estos casos, el
consumo crece en menor proporcion que el ingreso y tiende a mantenerse relativamente estable
incluso ante variaciones en los precios.

Las elasticidades cruzadas evidencian relaciones de sustitucién y complementariedad de
baja magnitud. Por ejemplo, ante un aumento en el precio del arroz, el consumo de fideos se
incrementa (0.238), lo que indica una leve relacién de sustitucion, dado que ambos productos son
fuentes de carbohidratos y pueden reemplazarse entre si. En cambio, entre la papa chola y los
fideos se observa que un incremento en el precio de la papa reduce ligeramente la cantidad
demandada de fideos (-0.059), lo que sugiere una relacion de complementariedad, ya que ambos

alimentos suelen consumirse conjuntamente en determinadas preparaciones. En general, los
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valores reducidos de las elasticidades cruzadas indican que estos productos mantienen una relativa
independencia dentro de las decisiones de compra cotidianas de los hogares.

Tabla 4

Las elasticidades-precio propias, cruzadas y del gasto: pollo, carne de res, atin en aceite,

pescado y carne de cerdo

Producto Pollo Carne de Atun en Pescado Carne de Elasticidad
res aceite cerdo del gasto
Pollo -1.942*** (0.083***  (0.093***  (0.083***  -0.050*** 1.110***

Carne de 0.083** -0.939***  -0.016*** -0.043*** -0.071*** (0.914***
res
Atin en 0.134** -0.028*** -0.938*** -0.014* -0.061*** (0.857***
aceite

Pescado  0.005 -0.006**  0.009***  -0.968*** -0.051*** (.945***
Carne de -0.002 -0.001 0.004 0.025***  -0.929*** 1 .344***
cerdo

Nota. *** p <.01, ** p < .05, * p <.10. Los asteriscos indican el nivel de significancia estadistica de las elasticidades
estimadas. Fuente: Base de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor

La Tabla 4 se centra en las proteinas y fuentes de energia provenientes de productos
carnicos. Al igual que en los andlisis anteriores, se emplea el modelo QUAIDS para estimar la
sensibilidad de la demanda de los hogares ecuatorianos. En relacion con la elasticidad precio
propia, todos los coeficientes son negativos y altamente significativos, lo que confirma la validez
de la ley de la demanda. El pollo (-1.942) se clasifica como un bien elastico, lo que indica una alta
sensibilidad ante variaciones en el precio; por ejemplo, si el precio del pollo aumenta en 1 %, su
consumo se reduce en una proporcion mayor.

En contraste, la carne de res (-0.939), el atin en aceite (-0.938), el pescado fresco (-0.968)
y la carne de cerdo (-0.929) presentan una demanda inelastica. Esto significa que, ante incrementos
en el precio, la reduccién en la cantidad demandada es proporcionalmente menor, lo que refleja
una mayor rigidez en el consumo de estas proteinas, consideradas esenciales dentro de la

alimentacion del hogar.
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En cuanto a la elasticidad del gasto, la cual permite clasificar los bienes segun su respuesta
ante incrementos en el presupuesto destinado a proteinas de origen animal, la carne de cerdo
(1.344) y el pollo (1.110) presentan elasticidades superiores a la unidad. Por lo tanto, pueden
considerarse bienes de lujo relativo, ya que el gasto en estos productos aumenta en una proporcién
mayor que el incremento del ingreso. Es decir, cuando mejora el presupuesto del hogar, su
consumo tiende a expandirse de manera mas que proporcional.

Por su parte, la carne de res (0.914) se aproxima a un bien de elasticidad unitaria, mientras
que el pescado (0.945) y el atin (0.857) se clasifican como bienes normales o necesarios, dado que
Su consumo aumenta en menor proporcion que el ingreso y se mantiene relativamente estable.

En relacién con las elasticidades cruzadas, las magnitudes son generalmente bajas, lo que
sugiere una combinacion de independencia y sustitucion marginal entre las distintas fuentes de
proteina. Por ejemplo, se observa una relacion de sustitucion entre el pollo y la carne de res, ya
gue un incremento en el precio del pollo tiende a aumentar ligeramente la demanda de carne de
res (0.093), dado que ambos productos constituyen fuentes importantes de proteina. Asimismo, se
identifica un caso de complementariedad: un aumento en el precio de la carne de res reduce
levemente la demanda de carne de cerdo (-0.071), lo que sugiere ajustes en los patrones de
consumo hacia alternativas relativamente mas econémicas, como el pollo.

Tabla 5

Elasticidades-precio propias, cruzadas y del gasto: gaseosa, leche entera y jugos naturales

Producto Gaseosa Leche Jugos Elasticidad

entera naturales  del gasto
Gaseosa -1.044***  0.004 0.047***  1,024***
Lecheentera  0.062***  -1.003*** (0.174***  (0.997***
Jugos 0.011 0.020***  -1.304***  (0.950***
naturales

Nota. *** p <.01, ** p < .05, * p < .10. Los asteriscos indican el nivel de significancia estadistica de las elasticidades
estimadas. Fuente: Base de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor
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La Tabla 5 del estudio se centra en el analisis de bebidas y productos lacteos, siguiendo la
misma metodologia aplicada en los grupos anteriores. En cuanto a la elasticidad-precio propia,
todos los coeficientes en la diagonal son negativos y estadisticamente significativos. La gaseosa (-
1.044), la leche entera (-1.003) y los jugos naturales (-1.304) presentan una demanda eldstica, lo
que indica que los consumidores ajustan su compra en una proporcion mayor ante variaciones en
el precio. Por ejemplo, un incremento del 1 % en el precio de estos productos genera una reduccién
mas que proporcional en su cantidad demandada.

Respecto a la elasticidad del gasto, la gaseosa (1.024) presentan valores superiores a la
unidad, por lo que pueden considerarse bienes de lujo relativo dentro de su categoria, ya que el
gasto en estos productos aumenta en una proporcion mayor que el ingreso. En el caso de la gaseosa
y la leche, ademés de su caracter habitual en la dieta, el aumento del presupuesto puede estar
asociado a mejoras en la calidad o a una mayor frecuencia de consumo.

En cambio, los jugos naturales (0.964) y la leche entera (0.997) se clasifican como bienes
normales o necesarios, siendo el producto con la demanda mas estable respecto al nivel de gasto
del hogar, dado que su consumo aumenta en menor proporcion que el ingreso.

En relacién con las elasticidades cruzadas, las magnitudes son generalmente bajas, lo que
indica que la mayoria de estos bienes mantienen una relativa independencia en las decisiones de
compra. No obstante, se identifican una leve relacién de sustitucion entre la leche entera y los
jugos naturales (0.174), lo que sugiere que los hogares pueden alternar su consumo ante cambios

en sus precios relativos.
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Tabla 6

Elasticidades-precio propias, cruzadas y del gasto: shampoo, jabon de bafio y papel higiénico

Producto Shampoo  Jabon de bafio Papel Elasticidad
higiénico  del gasto
Shampoo -1.005***  -0.004 -0.017***  1,195***

Jabon de bafio -0.037***  -0.869*** -0.033***  0.980***

Papel higiénico  -0.135***  -0,108*** -0.837***  (0.897***
Nota. *** p < .01, ** p < .05, * p <.10. Los asteriscos indican el nivel de significancia estadistica de las elasticidades
estimadas. Fuente: Base de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor

La Tabla 6 analiza las elasticidades de los principales productos de higiene personal en los
hogares ecuatorianos. En cuanto a la elasticidad-precio propia, los valores en la diagonal muestran
coémo varia la demanda de cada producto ante cambios en su propio precio. En cuanto a la
elasticidad-precio propia, todos los coeficientes en la diagonal son negativos y estadisticamente
significativos, el shampoo (-1.005) presenta una demanda eléstica, lo que indica que los
consumidores ajustan su compra en una proporcién mayor ante variaciones en el precio. Por
ejemplo, un incremento del 1 % en el precio de estos productos genera una reduccion mas que
proporcional en su cantidad demandada.

En contraste, el jabdn de bafio (-0.869) y el papel higiénico (-0.837) presentan demandas
inelasticas; al tratarse de bienes basicos de higiene, los hogares mantienen su consumo de manera
relativamente rigida incluso ante aumentos de precio, debido a que son dificiles de sustituir o
eliminar del presupuesto familiar.

En relacién con la elasticidad del gasto, el shampoo (1.195) se comporta como un bien de
lujo relativo dentro de esta categoria, ya que el gasto destinado a este producto aumenta en una
proporcion mayor que el ingreso, aungue su consumo puede verse condicionado por restricciones
presupuestarias. Por su parte, el jabon de bafio (0.980) y el papel higiénico (0.897) se clasifican
como bienes normales, cuyo consumo crece en menor proporcion que el ingreso y se mantiene

relativamente estable debido a su caracter esencial.
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Respecto a las elasticidades cruzadas, se identifica una leve relacion de complementariedad
entre el papel higiénico y el shampoo (-0.135), lo que indica que un incremento en el precio del
papel higiénico puede reducir la demanda de shampoo, ya que los hogares priorizan la compra de
bienes mas esenciales. En general, no se evidencian relaciones claras de sustitucion entre estos
productos, lo cual es consistente con su naturaleza diferenciada dentro de la categoria de bienes de
higiene personal.

Tabla7

Elasticidades-precio propias, cruzadas y del gasto: pasta de dientes, cepillo de dientes y

desodorante
Producto Pasta de Cepillo de Desodorante Elasticidad
dientes dientes del gasto
Pasta de dientes -0.928***  0.001 -0.360***  (0.881***
Cepillo de dientes  0.024***  -1.049*** -0.234***  (.999***
Desodorante 0.025***  0.044***  -0.634*** 1.157%**

Nota. *** p < .01, ** p < .05, * p <.10. Los asteriscos indican el nivel de significancia estadistica de las elasticidades
estimadas. Fuente: Base de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor

La Tabla 7 presenta las elasticidades estimadas para los principales productos de cuidado
personal y evidencia comportamientos de consumo contrastantes dentro de una misma categoria
de higiene, especialmente en cuanto a la sensibilidad a los precios. En relacion con la elasticidad-
precio propia, los valores ubicados en la diagonal indican la respuesta de la cantidad demandada
ante variaciones en el precio del propio producto; todos los coeficientes son negativos, lo que
valida la ley de la demanda. El cepillo de dientes (-1.049) destaca como un bien elastico, siendo el
producto mas sensible de este grupo; esta elevada elasticidad puede explicarse por la amplia
disponibilidad de sustitutos, la diferenciacion de marcas y la posibilidad de que los hogares ajusten
0 posterguen su frecuencia de compra.

Por su parte, la pasta de dientes (-0.928) y el desodorante (-0.634) presentan demandas

inelasticas, lo que refleja una menor sensibilidad al precio; al tratarse de productos de higiene
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esencial, los consumidores tienden a mantener su consumo de manera relativamente rigida pese a
los cambios en los precios.

En cuanto a la elasticidad del gasto, esta mide como reacciona la demanda ante incrementos
en el presupuesto total que el hogar destina al cuidado personal. EI desodorante (1.157) se
comportan como bienes de lujo relativo dentro de la categoria, ya que el gasto en estos productos
crece en una proporcion mayor que el ingreso del hogar, mientras que la pasta de dientes (0.881),
cepillo de dientes (0.999) presenta un valor cercano a la unidad, por lo que puede considerarse un
bien normal con comportamiento proximo a la elasticidad unitaria, con una demanda maés estable
frente a variaciones en el presupuesto familiar.

Respecto a las elasticidades cruzadas, las relaciones fuera de la diagonal muestran como el
cambio en el precio de un producto afecta a los demas. Asimismo, se identifica una relacion de
complementariedad leve entre la pasta de dientes y el desodorante (-0.360), lo que implica que un
aumento en el precio de uno de estos productos puede generar una reduccion marginal en la
demanda del otro, posiblemente debido a su vinculacién dentro del gasto destinado al cuidado
personal.

Tabla 8

Elasticidades-precio propias, cruzadas y del gasto: cloro, jabdn para vajilla, jabén de ropay

detergente
Producto Detergente  Jabon para Cloro Jabén de Elasticidad
vajilla ropa del gasto
Detergente -1.045***  0.018 0.047***  0.044***  1.308***
Jabon paravajilla  -0.041***  -1.137***  (0.006 0.078***  1.009***
Cloro -0.006** 0.014***  -0.976*** -0.004**  1.114***
Jabon de ropa -0.197***  0.076***  -0.235*** -0.880*** (.763***

Nota. *** p <.01, ** p <.05, * p < .10. Los asteriscos indican el nivel de significancia estadistica de las elasticidades
estimadas. Fuente: Base de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor
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La Tabla 8 del estudio presenta las elasticidades estimadas para los productos de aseo y
limpieza del hogar, lo que permite identificar como reacciona la demanda de estos articulos ante
cambios en sus precios y en el presupuesto familiar. En cuanto a la sensibilidad al precio propio,
los valores en la diagonal son negativos y estadisticamente significativos, lo que confirma el
cumplimiento de la ley de la demanda. El jabén de vajilla (-1.137) y el detergente (-1.045)
presentan demandas elasticas, lo que implica que un incremento del 1 % en su precio genera una
reduccién ligeramente superior al 1 % en la cantidad demandada, evidenciando que los hogares
ajustan de manera sensible su consumo ante variaciones de precio en estos productos.

En contraste, el jabdn de ropa (-0.880) y el cloro (-0.976) muestran demandas inelasticas,
lo que indica una menor sensibilidad al precio y sugiere que estos bienes son mas dificiles de
sustituir o reducir en el corto plazo, pese a incrementos en su costo.

Respecto a la naturaleza de los bienes segun la elasticidad del gasto, el detergente (1.126),
jabon para vajilla (1.009) y cloro (1.114) se comporta como un bien normal superior, ya que el
gasto destinado a este producto aumenta en una proporcion mayor que el ingreso del hogar. Por su
parte, el cloro (0.999) presenta un valor cercano a la unidad, por lo que puede considerarse un bien
normal con comportamiento proximo a la elasticidad unitaria. Asimismo, el jabon de ropa (0.970)
se clasifican como bien normal, cuyo consumo crece en menor proporcion que el ingreso y se
mantiene relativamente estable ante cambios en el presupuesto.

En relacion con las elasticidades cruzadas, los valores fuera de la diagonal son bajos, lo
que sugiere que estos productos son mayormente independientes en las decisiones de compra. No
obstante, se identifican leves relaciones de sustitucién dentro de la categoria, lo que indica que,
ante el encarecimiento de un producto, los hogares pueden realizar ajustes marginales reasignando

parte de su gasto hacia otros articulos similares.
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Tabla 9

Elasticidades-precio propias, cruzadas y del gasto: blusas, jeans, camisetas y camisa

Producto Blusas Jeans Camisetas Camisa Elasticidad
del gasto

Blusas -1.123***  0.085***  0.114***  0.136***  0.968***

Jeans 0.042***  -1.231*** (0.066***  0.092***  1.049***

Camisetas  0.048***  0.056***  -1.296*** 0.066***  1.024***
Camisa 0.051***  0.053***  0.053***  -1.302*** 0.969***

Nota. *** p <.01, ** p <.05, * p <.10. Los asteriscos indican el nivel de significancia estadistica de las elasticidades
estimadas. Fuente: Base de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor

La Tabla 9 del estudio analiza las elasticidades de los principales productos de la categoria
de vestimenta, clasificados como bienes semidurables, cuyo comportamiento resulta clave para
comprender cdmo los hogares ajustan los gastos no esenciales ante variaciones en los precios. En
cuanto a la sensibilidad al precio propio, la diagonal de la tabla muestra que todos los productos
presentan elasticidades negativas y se clasifican como bienes elasticos, lo que indica una alta
sensibilidad de los consumidores ante cambios en los precios. Las camisas (-1.302), las camisetas
(-1.296), las blusas (-1.123) y los jeans (-1.231) registran demandas elasticas, o que implica que
un aumento del 1 % en su precio genera una reduccion superior al 1 % en la cantidad demandada;
por ejemplo, las camisas constituyen el articulo mas sensible dentro de este grupo.

Respecto a la elasticidad del gasto, esta permite identificar la naturaleza de los bienes
dentro de la categoria: los jeans (1.049) y las camisetas (1.024) presentan valores superiores a la
unidad, por lo que se comportan como bienes normales superiores o de lujo relativo, ya que su
gasto aumenta en una proporcién mayor que el presupuesto destinado a vestimenta. Por su parte,
las blusas (0.968) y las camisas (0.969) muestran elasticidades menores a uno, clasificandose como

bienes normales, cuyo consumo es mas estable ante cambios en el ingreso.
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En relacién con las elasticidades cruzadas, las magnitudes son generalmente reducidas, lo
que indica que estos productos son mayormente independientes en las decisiones de compra. No
obstante, se identifican leves relaciones de sustitucion dentro de la categoria, lo que sugiere que,
ante el encarecimiento de una prenda especifica, los hogares pueden optar por adquirir otra similar
para compensar el ajuste presupuestario.

Tabla 10

Elasticidades-precio propias, cruzadas y del gasto: lavadora, cocina con horno y refrigeradora

Producto Cocina Refrigeradora Lavadora  Elasticida
con horno d del gasto
Cocinacon horno  -0.182*** (0 .052*** -0.091***  1.365***
Refrigeradora -0.634* -1.087*** 0.113***  0.877***
Lavadora -0.512 0.098*** -1.130***  0.906***

Nota. *** p < .01, ** p < .05, * p <.10. Los asteriscos indican el nivel de significancia estadistica de las elasticidades
estimadas. Fuente: Base de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor

La Tabla 10 presenta las elasticidades estimadas para los principales electrodomésticos, los
cuales se diferencian de los grupos anteriores por tratarse de bienes durables, caracteristica que
influye de manera significativa en su comportamiento ante variaciones en el precio y el ingreso.
En cuanto a la elasticidad-precio propia, la diagonal de la tabla muestra cdmo varia la cantidad
demandada de cada electrodoméstico ante cambios en su propio precio; la lavadora (-1.130) y
refrigeradora (-1.087) se clasifican como bienes elasticos, lo que indica una alta sensibilidad, de
modo que un incremento en sus precios genera una reduccién mas que proporcional en la cantidad
demandada, reflejando que los hogares pueden postergar su adquisicion ante encarecimientos.

En contraste, la cocina con horno (-0.182) presenta una demanda relativamente inel&stica,
comportamiento asociado a su caracter mas esencial dentro del equipamiento del hogar, en
comparacion con otros electrodomésticos.

Respecto a la elasticidad del gasto, la cocina con horno (1.365) registra un valor superior a

la unidad, por lo que se comporta como un bien normal superior o de lujo relativo, ya que el gasto
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en este producto aumenta en una proporcién mayor que el ingreso de las familias. Por su parte, la
lavadora (0.906) y refrigeradora (0.877) presentan elasticidades del gasto inferiores a uno,
clasificandose como bienes normales necesarios, cuyo consumo es mas estable frente a
fluctuaciones en el presupuesto, debido a que, una vez que el hogar los adquiere, no requiere
aumentar su consumo, aunque su ingreso se incremente.

En relacion con las elasticidades cruzadas, se observa un caso de complementariedad entre
la refrigeradora y la cocina con horno (-0.634). Este resultado indica que, si el precio de la
refrigeradora aumenta, la demanda de la cocina con horno tiende a disminuir. Este comportamiento
puede explicarse porque los hogares ecuatorianos enfrentan precios relativamente elevados para
este tipo de bienes durables, por lo que suelen priorizar su gasto y optar por adquirir uno de estos
electrodomésticos en lugar de ambos al mismo tiempo.

Simulacion del Efecto del aumento del 1VA del 12% al 15% sobre la demanda

Este apartado evalta el impacto del aumento del Impuesto al VValor Agregado (IVA) del 12
% al 15 % sobre la demanda de los hogares, mediante una simulacion contrafactual basada en el
sistema de demanda previamente estimado. Para ello, se emplean las elasticidades precio
Marshallianas (no compensadas) obtenidas en la estimacion economeétrica, con el fin de predecir
las variaciones en las cantidades y en el gasto demandado ante un incremento equivalente del 3 %
en los precios de los bienes gravados.

En primer lugar, se estiman las cantidades y posteriormente los gastos de la demanda en el
escenario base y en el escenario con el aumento del IVA del 3 %, lo que permite observar la
variacién del consumo frente al incremento impositivo. La variacion absoluta se obtiene al restar
las cantidades del escenario con el IVA incrementado de las del escenario inicial y se expresa en

las unidades de medida propias de cada producto (litros, unidades, kilogramos, gramos, mililitros
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y pares). Asimismo, se calculan variaciones relativas que indican cuanto cambia la cantidad
demandada en términos porcentuales ante un cambio porcentual en el precio.

Posteriormente, se simula un escenario alternativo en el que se ajustan al alza los precios
de 19 productos sujetos al IVA y se estiman nuevamente las cantidades demandadas, manteniendo
constantes las demas variables.

La tabla resultante permite analizar como el aumento del IVVA afecta la canasta de consumo
de los hogares ecuatorianos, evidenciando una reduccion en el consumo como consecuencia del
incremento en los precios.

Tabla 11

Efectos de las cantidades de los Productos Del 1.V.A.

Producto Unidad Cantidad Cantidad Variacion Variacion
base demanda con IVA absoluta relativa
3%

Gaseosa Litro 14.458 14.041 -0.417 -2.88 %
Jugos naturales Unidad 9.971 9.726 -0.245 -2.46 %
Shampoo Mililitro 473.787 459.319 -14.468 -3.05 %
Jabon de bafio Gramo  410.659 400.809 -9.850 -2.40 %
Papel higiénico Unidad 12.337 11.968 -0.369 -2.99 %
Pasta de diente  Mililitro 165.589 161.661 -3.928 -2.37%
Cepillo de Unidad 2.957 2.897 -0.060 -2.03 %
dientes

Desodorante Mililitro 138.264 133.175 -5.089 -3.68 %
Detergente Kilo 2.128 2.051 0.077 -3.62 %
Jabén para Gramo  650.205 637.911 -12.293 -1.89 %
vajilla

Cloro Litro 1.409 1.376 -0.032 -2.34 %
Jabén deropa Gramo  1317.927 1283.542 -34.384 -2.61 %
Blusas Unidad 0.655 0.636 -0.019 -2.90 %
Jeans Unidad 0.490 0.475 -0.015 -3.06 %
Camisetas Unidad 0.605 0.587 -0.018 -2.98 %
Camisa Unidad  0.440 0.428 -0.012 -2.73%
Cocina con Unidad 0.083 0.081 -0.002 -2.41 %
horno

Refrigeradora  Unidad  0.083 0.080 -0.003 -3.61 %
Lavadora Unidad 0.083 0.082 -0.001 -1.20 %

Nota. P IVA 15%= P (1,15/1,12), donde P IVA es el precio con el IVA del 15%, P es el precio actual. Fuente: Base
de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor
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La Tabla 11 presenta las cantidades demandadas predichas en el escenario inicial, previo
al aumento del IVA, y evidencia una marcada heterogeneidad en los niveles de consumo entre
productos y categorias. Las mayores cantidades se concentran en bienes de consumo frecuente y
de alta rotacion, lo que refleja su caracter habitual dentro de la canasta de consumo de los hogares.

En contraste, papel higiénico muestra una reduccion de su consumo leve del (2.99%) ante
el aumento del VA porque es un bien esencial para la higiene personal dando a entender que no
tiene un fuerte impacto su precio a diferencia de otros bienes como los jugos naturales, la pasta de
dientes, el cepillo de dientes, el jabdn de bafio, el jabon para vajilla, el cloro, la cocina con horno
y la lavadora presentan una ligera disminucion en el consumo. Esto ocurre porque su variacion
relativa es baja en comparacion con otros productos que registran mayores reducciones en el
consumo cuando la variacion relativa es mas alta. En este sentido, los bienes de limpieza, aseo
personal y vestimenta registran niveles de consumo relativamente moderados. Por su parte, los
bienes durables, en particular los electrodomésticos, presentan demandas mas reducidas, lo cual
es coherente con su menor frecuencia de compra y su mayor costo unitario.

Esta estructura de consumo inicial constituye la linea de referencia para el analisis
contrafactual del aumento del IVA, ya que los bienes con mayores niveles de demanda base tienden
a concentrar los mayores ajustes absolutos ante incrementos de precios. Ello permite evaluar de
manera diferenciada los efectos del impuesto sobre bienes esenciales, semidurables y durables.

La evidencia empirica indica que un aumento del IVA del 3 % genera un impacto
contractivo y heterogéneo sobre la demanda de los hogares, cuya magnitud depende de la
naturaleza econdémica de cada bien. En términos generales, el shock impositivo reduce las
cantidades demandadas; no obstante, el efecto es relativamente mas moderado en los bienes no

durables de consumo frecuente, como bebidas, productos de limpieza y aseo personal, debido a su
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caracter esencial y a su menor sensibilidad al precio. En contraste, los bienes semidurables vy,
especialmente, los bienes durables, como las prendas de vestir y los electrodomésticos del hogar,
presentan los ajustes mas pronunciados, lo que refleja una mayor elasticidad-precio y la posibilidad
de postergar su consumo ante incrementos de precios.

En conjunto, estos resultados confirman que el aumento del VA afecta de manera
diferenciada los patrones de consumo, con un impacto mas intenso en los bienes no esenciales y
de compra menos frecuente, lo que refuerza la naturaleza contractiva del shock impositivo sobre
la demanda agregada.

Finalmente, se elabord la Tabla 13 (Anexo), en la que se presentan las cantidades estimadas
para los bienes que no estan sujetos al IVA, entre los que se incluyen productos de primera
necesidad, asi como productos carnicos. Estas cantidades se obtienen a partir del modelo de
demanda estimado y del codigo de simulacion.

Los resultados evidencian niveles de consumo elevados esto se da por su alta frecuencia
en productos como arroz blanco, papa chola, azlcar blanca, pollo y leche, los cuales constituyen
fuentes importantes de carbohidratos, energia, proteinas y grasas, por lo que son considerados
productos esenciales dentro de la alimentacion de los hogares ecuatorianos. Por su parte, los demas
productos presentan niveles de consumo mas moderados, aungue mantienen relevancia dentro de
la estructura de consumo de los hogares.

Tabla 12

Efectos del gasto de los Productos Del I.V.A.

Producto Unidad Gasto Gasto demanda Variacion Variacion
base IVA 3% absoluta relativa
Gaseosa Litro 9.898 9.899 0.001 0.01%
Jugos naturales Unidad 6.634 6.657 0.023 0.35 %
Shampoo Mililitro 5.096 5.087 -0.009 -0.18 %

Jabon de bafo Gramo  2.662 2.675 0.013 0.49 %




Producto Unidad  Gasto Gasto demanda Variacion Variacion
base IVA 3% absoluta relativa

Papel higiénico Unidad 4.141 4.136 -0.005 -0.12%
Pasta de diente  Mililitro 3.057 3.074 0.017 0.56 %
Cepillo de Unidad 3.566 3.592 0.026 0.73%
dientes

Desodorante Mililitro 5.470 5.428 -0.042 -0.77 %
Detergente Kilo 5.277 5.238 -0.038 -0.74 %
Jabdn para Gramo  1.835 1.855 0.019 1.09 %
vajilla

Cloro Litro 1.851 1.862 0.010 0.59 %
Jabonderopa  Gramo  2.977 2.986 0.008 0.30 %
Blusas Unidad 8.372 8.377 0.005 0.06 %
Jeans Unidad 10.322 10.312 -0.010 -0.10 %
Camisetas Unidad 6.743 6.737 -0.006 -0.09 %
Camisa Unidad 6.651 6.663 0.012 0.18 %
Cocina con Unidad 37.212 37.218 0.006 0.02 %
horno

Refrigeradora  Unidad 61.443 60.733 -0.710 -1.16 %
Lavadora Unidad 43.304 44,008 0.704 1.63 %

Nota. P IVA 15%= P (1,15/1,12), donde P IVA es el precio con el IVA del 15%, P es el precio actual. Fuente: Base
de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor

En la Tabla 12, se evidencian los efectos del gasto en los productos ante el incremento del
IVA. Se observa una variacién moderada en los niveles de gasto entre los distintos productos, lo
que permite sefialar que el impacto del ajuste tributario no es uniforme entre los productos. La
mayoria de las variaciones relativas son menores al 1 %, aunque se identifica un producto con una
variacion superior al 1 % y otro con una variacién al —1 %. En conjunto, esto indica que ante un
cambio en el impuesto genera ajustes en el gasto total de los hogares.

Este resultado se explica porque existen relaciones de sustitucion y complementariedad
entre los bienes, lo que provoca ajustes en el patrén de consumo de los hogares cuando cambian
los precios. La gaseosa y los jugos naturales tienen un aumento esto se da porque son bienes de
preferencia, que los hogares optan por gastar sin importar su precio para satisfacer sus necesidades,
Ante este escenario, los hogares tienden a reorganizar su presupuesto, reduciendo el consumo de

ciertos bienes y desplazando ese gasto hacia otros productos. Esto genera que algunos bienes
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presenten incrementos positivos en el gasto. Por ejemplo, en el caso de los electrodomésticos, los
hogares pueden sustituir la compra de algunos bienes y destinar ese gasto a otros productos.
Ejemplos de sustitucion se observan entre los jugos naturales y la gaseosa, donde por preferencia
los consumidores tienden a inclinarse hacia una de estas opciones. Asimismo, los hogares pueden
reducir el consumo de shampoo, al ser un bien de uso menos frecuente, y priorizar productos de
higiene bucal como el cepillo y la pasta dental. En cuanto al cuidado personal, se evidencia una
sustitucion hacia bienes mas basicos, como el jabon de bafio, que puede cubrir parcialmente la
funcidn de higiene en lugar del desodorante. De igual forma, los consumidores sustituyen prendas
mas costosas, como los jeans, por opciones mas econdmicas 0 necesarias, como blusas y camisas.

Esto refleja que las decisiones de consumo, incluso ante un aumento en su precio, Por esta
razon, los hogares pueden optar por postergar la compra de otros bienes duraderos antes que
reducir el gasto asociado a este tipo de productos.

Discusion

Dentro de productos como articulos de higiene personal, bebidas y productos de limpieza,
se exhibe que las variaciones son pequefias y en algunos bienes positivas. Como lo es en el cepillo
de dientes, jabon para vajillay pasta de dientes, reflejan incrementos relativos en el gasto estimado,
lo que sugiere que estos bienes mantienen una demanda relativamente estable en base a su caracter
de consumo reiterativo dentro de la canasta en los hogares. Asi mismo, la gaseosa y jugos naturales
registran variaciones marginales, lo que evidencia que su consumo no se reduce frente a cambios
moderados en el precio por el IVA.

Ademas, en la categoria de bienes duraderos, se evidencian efectos mas especificos, donde
la cocina con horno tiene un valore relativo muy bajo en el gasto (0.02%) esto se da porque es un

bien esencial dentro del equipamiento del hogar en lavadora tiene el mayor aumento relativo en el



42

gasto (1.626%) ya que este articulo es un bien duradero de alto valor unitario y pequefios cambios
en el precio aumentaran el gasto total estimado. El refrigerador tiene una disminucion de —1.155%,
lo que sugiere que los hogares pueden posponer 0 minimizar este tipo de compra en reaccion a los
cambios de precios realizados por la politica fiscal. Este comportamiento se alinea con la literatura
sobre comportamientos de compra en bienes duraderos, en la cual las decisiones de compra
tipicamente responden mejor a las variaciones de precio e ingreso.

Desde un punto de vista amplio, el efecto del aumento del IVA en el comportamiento de
gasto de los hogares es heterogéneo segun el tipo de bien: es menor en productos de consumo
béasico o recurrente y ligeramente mayor en bienes duraderos. Las diferencias, sin embargo, siguen
siendo relativamente bajas, por lo que el cambio en la tasa impositiva no generara cambios bruscos
en el nivel de gasto. Estos resultados sugieren, desde una perspectiva politica, que aumentos
moderados en los impuestos podrian no tener grandes implicaciones para el comportamiento del
consumo a corto plazo, pero si estos efectos se combinaran a mediano plazo, podrian producir
efectos significativos dependiendo de las condiciones econdmicas de los hogares.

Conclusion

El presente estudio permitio estimar las elasticidades de la demanda de los principales
componentes del consumo de los hogares ecuatorianos, aplicadas al caso del incremento del IVA
al 15 %, con el fin de analizar el comportamiento en la adquisicion de productos esenciales en el
pais. Para ello, se realiz6 una estimacion que permitié identificar los precios de los bienes de
primera necesidad y el monto mensual que las familias destinan a estos articulos, con el proposito
de comprender de manera méas amplia los patrones de consumo.

Con base en esta informacion y apoyandose en la revision de otros estudios, se analizo

cdémo se comportan los bienes ante variaciones en los precios y en los ingresos de los hogares. Para
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este analisis se utilizé el modelo QUAIDS, el cual permite estimar las elasticidades de precio
propio, las elasticidades de precio cruzado y las elasticidades del gasto. Estas estimaciones facilitan
comprender como reaccionan los bienes dentro del mercado frente a cambios en las condiciones
economicas.

Este modelo, ampliamente utilizado en el andlisis de la demanda, proporciono informacion
relevante para entender el comportamiento del consumo de los hogares en funcidn de sus ingresos.
Asimismo, permitié identificar bienes elasticos e inelasticos, determinar si los productos se
comportan como bienes normales o de lujo y establecer su grado de sustitucion o
complementariedad.

Los resultados muestran que los productos que no estan sujetos al IVA, como los alimentos
basicos y carnicos, presentan un consumo mas frecuente dentro de los hogares. Ademas, estos
bienes no suelen ser facilmente sustituibles debido a su importancia dentro de la dieta de las
familias ecuatorianas. Esto indica que, ante incrementos en los precios, la demanda y el nivel de
gasto destinado a estos productos tienden a mantenerse relativamente estables.

Posteriormente, se realiz6 una simulacion para observar como reaccionaria la demanda de
los productos gravados con IVA ante un incremento de la tasa del 12 % al 15 %, es decir, un
aumento de 3 %. Este ejercicio permitio identificar cuales bienes son mas sensibles a este cambio
y en qué medida se reduce su demanda frente a dicha politica.

El andlisis de los resultados también evidencié que existen productos mas sensibles a
incrementos en el IVA, particularmente las bebidas, asi como los articulos de aseo y limpieza. Por
otra parte, los bienes de vestimenta y los electrodomésticos se clasifican como bienes de lujo o
durables, ya que su adquisicion no es frecuente. Aunque son importantes para los hogares, su

compra se encuentra limitada por sus precios relativamente altos.
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Ante incrementos en los precios, los consumidores tienden a sustituir estos bienes por
alternativas similares mas econdmicas y accesibles, con el objetivo de satisfacer sus necesidades
sin afectar significativamente su presupuesto. En este contexto, el aumento del IVA podria afectar
en mayor medida el poder adquisitivo de los hogares con menores ingresos, lo que refuerza la
importancia de considerar evidencia empirica sobre las elasticidades de la demanda para el disefio
de politicas fiscales mas eficientes y equitativas en el contexto ecuatoriano.
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Tabla 13

ANEXO

Cantidades demandadas a productos sin I.V.A.

Producto Unidad Cantidad

Arroz blanco Libra
Papa chola Libra
Fideos Libra
Queso de mesa Libra
Azucar blanca Libra
Pollo Libra
Carne de res Libra
AtUn en aceite  Gramo
Pescado Libra
Carne de cerdo Libra
Leche entera Litro

64.234
17.081
4.087
5.210
12.831
11.875
8.798
1176.609
7.393
5.898
14.469

Fuente: Base de datos del ENIGHUR 2011-2012. Elaborado por: El autor
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