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RESUMEN

VIABILIDAD DE UN PROYECTO DE INVERSION, PARA LA IMPLEMENTACION
DE UN LOCAL COMERCIAL DE VENTA DE PARTES DE REFRIGERACION Y
LINEA BLANCA EN EL CANTON LA TRONCAL.

El local comercial de venta de repuestos de refrigeracion y linea blanca se encontrara en el
centro del Canton La Troncal, el mismo que se caracterizara por una excelente atencion al

cliente.

El objetivo principal de este proyecto es logar el funcionamiento del mismo, alcanzando el
éxito deseado ofreciendo repuestos con diversidad y variedad, siendo esto un punto importante

para posesionar el mercado no sol con los clientes sino también con la comunidad en general.

Segun la evaluacion del estudio de mercado muestra que ya hay un local comercial que vende
repuestos, pero con las encuestas realizadas los clientes aseguran en el 100% que asistiran a
comprar los repuestos dentro del local comercial en el Canton, con esto se realizara campafias
publicitarias, como radiodifusoras, periddicos, folletos y afiches para mas acogida en el

mercado.

Con el estudio econémico financiero presenta que el proyecto es viable ya que en la Tasa
Interna de Retorno (TIR) es del 40% en los diez afios de proyeccién, donde los ingresos son
mayores a los costos totales y la utilidad se obtiene desde el primer afio estudiado; y con gran

oportunidad de implementarse a tiempo futuro.



ABSTRACT

FEASIBILITY OF AN INVESTMENT PROJECT FOR THE IMPLEMENTATION OF
A COMMERCIAL SALES PARTS AND APPLIANCES COOLING IN CANTON LA
TRONCAL.

The shop sells spare parts for refrigeration and appliances in the center of La Troncal, also

provided excellent customer service.

The main objective of this project is to achieve the same performance, reaching the desired
success by offering parts with diversity and variety, this being an important point to position
within the market to a spectrum of customers within the targeted market.

The evaluation of market research shows that there are shops that sells parts, but survey says
customers in 100% attending buy spare parts within the shops of Canton with this ad
campaigns will be announced by way of broadcasters, newspapers, brochures and posters for

more acceptance in the market.

Financial economic study shows that the project is viable and that the Internal Rate of Return
(IRR) is 40% by the end of tenth year where incomes are higher than the total costs and utility
is obtained from the first hear that | started to study and implemented with great opportunity

for the future.



CAPITULO 1
MARCO DE REFERENCIA



1.1 IDEA EMPRESARIAL
Actualmente el Cantdn La Troncal, cuenta con un solo local que vende repuestos de linea

blanca, pero no es muy detallado y extensivo como los locales de las grandes ciudades; y eso
se ve reflejado ya que el Canton, tiene muchos talleres de refrigeracion que brindan el servicio
de reparacion en artefactos de esta linea.

Por ese motivo los maestros de taller optan por viajar a otras ciudades para poder conseguir la
variedad que demandan sus servicios para asi ellos poder cumplir con la misma optimizando el
costo de adquisicion de estos materiales y brindar un mejor servicio a la comunidad troncalefia

en general.

Es por eso que este proyecto se enfoca en estos talleres para que puedan mejorar sus servicios
de calidad a sus clientes, con un local de esta clase de materiales, con su respectiva diversidad

y variedad en productos y materiales para su uso correspondiente.

En base a estos antecedentes, se busca implementar un local que distribuya y expenda
materiales de refrigeracion y linea blanca, asi tratando de solucionar la demanda de una gran
variedad de materiales de este uso y con eso los talleres puedan brindar un mejor servicio a sus

clientes y nuestra comunidad.

1.2 JUSTIFICACION DE LA IDEA
Este proyecto nace con la necesidad insatisfecha de los potenciales clientes (talleres) que al no

contar con diversidad de marcas se ven en la obligacién de adquirir estos repuestos en otras
ciudades por no disponer de un almacén que brinde la variedad de repuestos de acuerdo a sus
exigencias.

Con el desarrollo de este proyecto, se podra cumplir con las expectativas planteadas en el
mismo, y por ende la puesta en marcha del almacén que expenda esta clase de materiales de

refrigeracion y linea blanca.



1.3 NECESIDADES A SATISFACER
El proposito de este proyecto es cubrir la demanda de los talleres, adicionalmente tambien a la

comunidad, con el fin pueda acudir al almacén para realizar sus compras personales de los
materiales de refrigeracion y linea blanca que puedan requerir.

Una parte de este estudio se enfoca en la obtencion de un ahorro en la adquisicion de
materiales de refrigeracion y linea blanca para los clientes, evitando asi el viajar a otras
ciudades para dichas adquisiciones, siendo asi mas efectivos en la realizacion de sus servicios
con menos inconvenientes y menos demoras en la entrega de los productos, incrementando
una demanda en el almacén y asi brindar una solucion esperada por los clientes y la

comunidad en general.

1.4 OBJETIVO GENERAL Y ESPECIFICOS DEL PROYECTO

1.4.1 Objetivo General.-
Determinar la viabilidad a nivel econémico, técnico y de mercado con sus respectivos

estudios y matrices para la implementacion de un local de venta de repuestos de refrigeracion

y linea blanca en el cantdn La Troncal.

1.4.2 Objetivo Especifico.-
Realizar un estudio de mercado enfocado en los materiales y productos de

refrigeracion y linea blanca mediante encuestas para el analisis de precios.

- Determinar la factibilidad técnica de la implementacién de un local que expenda
repuestos de linea blanca y refrigeracion para la comercializacion del mismo en el
canton La Troncal.

- Realizar el analisis y evaluacion economica, para determinar si existe rentabilidad bajo
las condiciones de operacion que se han planteado.

- Demostrar la viabilidad del proyecto, estableciendo las estrategias de estudio para

satisfacer las necesidades de los clientes.



1.5 VENTAJAS COMPETITIVAS Y/O COMPARATIVAS
Con la instalacién del almacén de repuestos de refrigeracion y linea blanca se pretende ofrecer

una diversidad y variedad de productos para la satisfaccion de los clientes, contando con una

tecnologia moderna que ayude a una mejor y efectiva distribucion de dichos recursos.

Este es un local comercial ya que asi no afecta en lo absoluto la contaminacién del medio
ambiente y ayudaria a distribuir estos materiales de linea blanca que no son dafiinos en la

naturaleza.



CAPITULO 2
MARCO LEGAL



2.1 PATENTE MUNICIPAL
Considerando que, el Cdédigo Organico de Organizacion Territorial, Autonomia y

Descentralizacion en los Articulos 546 hasta el Articulo 551 inclusive, establecen el impuesto
de Patente Municipal, que estan obligadas a pagar todas las personas naturales, juridicas,
sociedades, nacionales o extranjeras, domiciliadas o con establecimiento en la respectiva
jurisdiccion municipal, que ejerzan permanentemente actividades comerciales, industriales,

financieras, inmobiliarias y profesionales.

CODIGO ORGANICO DE ORGANIZACION TERRITORIAL, COOTAD, 2015

Por lo que la patente municipal es la contribucion a las municipalidades que se debe efectuar
para que se logre desarrollar una actividad lucrativa sea cual fuera su naturaleza o

denominacion, para obtener dicho permiso de debe cumplir con los siguientes requisitos:

CODIGO ORGANICO DE ORGANIZACION TERRITORIAL, COOTAD, 2015

- Formulario de patente municipal
- Certificado de no adeudar al municipio
- Copias de cedula de identidad

- Copia del certificado de votacion

2.2 PERMISO DEL CUERPO DE BOMBEROS
Segun la ley organica del Cuerpo de Bomberos indica en el Art. 3.- Literal f) emitir permisos

de funcionamiento y ocupacion de edificios, locales e inmuebles en general, de acuerdo con
los estandares internacionalmente aceptados.
Para obtener el permiso del Cuerpo de Bombero por primera vez tendremos que tener los

siguientes documentos:



LEY ORGANICA DEL CUERPO DE BOMBEROS, 2014

- Registro Unico del Contribuyente — RUC
- Patente Municipal

- Informe Favorable de la inspeccién

2.3 REGISTRO UNICO DEL CONTRIUYENTE (RUC)
La ley del registro unico de contribuyentes nos indica en el Art. 3 De la Inscripcion

Obligatoria.- Todas las personas naturales y juridicas, entes sin personalidad juridica,
nacionales y extranjeras, que inicien o realicen actividades econémicas en el pais en forma
permanente u ocasional o que sean titulares de bienes o derechos que generen u obtengan
ganancias, beneficios, remuneraciones, honorarios y otras rentas sujetas a tributacion en el
Ecuador, estan obligados a inscribirse, por una sola vez en el Registro Unico de

Contribuyentes.

LEY DE REGISTRO UNICO DEL CONTRIBUYENTE

También estan obligados a inscribirse en el Registro Unico de Contribuyentes, las entidades
del sector publico; las Fuerzas Armadas y la Policia Nacional; asi como toda entidad,
fundacion, cooperativa, corporacién, o entes similares, cualquiera sea su denominacion,

tengan o no fines de lucro.

LEY DEL REGISTRO UNICO DEL CONTRIBUYENTE

Los organismos internacionales con oficinas en el Ecuador; las embajadas, consulados y
oficinas comerciales de los paises con los cuales el Ecuador mantiene relaciones diplomaticas,
consulares o comerciales, no estan obligados a inscribirse en el Registro Unico de

Contribuyentes, pero podran hacerlo si lo consideran conveniente.

LEY DEL REGISTRO UNICO DEL CONTRIBUYENTE

Para lograr obtener el permiso unico de contribuyente se tendra que presentar:



- Presentar original y copia de la cedula de identidad
- Presentar original y copia del certificado de votacion

- Planilla de un servicio basico donde funcionara el local

2.4 CONTRATOS DE TRABAJO
Para la elaboracion de los contratos aplicaremos lo establecido en el Codigo de Trabajo en el Art 11.-

Clasificacion.- El contrato de trabajo puedo ser

a) Expreso o tacito, y el primero, escrito o verbal;

b) A sueldo, a jornal, en participacién y mixto;

c) Por tiempo fijo, indefinido, de temporada, eventual y ocasional;

d) A prueba;

e) Por obra cierta, por tarea y a destajo;

f) Por Enganche;

g) Individual, de grupo o por equipo; y

h) Nota: Nota: Literal derogado por Decreto Legislativo No. 8, publicado en Registro Oficial
Suplemento 330 de 6 de Mayo del 2008.

CODIGO DE TRABAJO, 2012

Los Contratos que se van a realizar a los trabajadores del proyecto seran por tiempo indefinido
por periodo a prueba de 90 dias que nos faculta la ley para la justicia laboral y reconocimiento
del trabajo para el hogar que nos dice en el Art. 3.- Sustitlyase el articulo 15 por el siguiente:

Art. 15.- Contrato a prueba.- En todo contrato de plazo indefinido, se celebre por primera vez,
podra sefialarse un tiempo de prueba, de duracion méaxima de noventa dias. Unicamente para
el caso de los contratos de servicios domésticos o trabajo remunerado del hogar, el periodo de
prueba sera de hasta quince dias. No podra establecerse mas de un periodo de prueba entre el
mismo trabajador y empleador, sea cual sea la modalidad de contratacion. Durante el periodo a

prueba, cualquiera de las partes lo puede dar por terminado libremente.

CODIGO DE TRABAJO, 2012



2.5 AFILIACION AL IESS
Para la afiliacion al IESS nos sujetaremos a la Ley de Seguridad Social el mismo que indica el

Art. 2.- SUJETO DE PROTECCION.- son sujetos “obligados a solicitar la proteccion™ del
seguro general obligatorio, en calidad de afiliados, todas las personas que perciben ingresos
por la ejecucion de una obra o la prestacion de un servicio fisico o intelectual, con relacién

laboral o sin ella en particular:

CODIGO DE TRABAJO, 2012

a. El trabajador en relacion de dependencia;
b. El trabajador autonomo;
c. El profesional en libre ejercicio;
d. El administrador o patrono de un negocio;
e. El duefio de una empresa unipersonal;
f. El menor trabajador independiente; vy,
Los demas asegurados obligados al régimen del Seguro General Obligatorio en virtud de leyes

y decretos especiales.



CAPITULO 3

ESTUDIO DE MERCADO



3.1 OBJETIVO GENERAL
Determinar los factores que intervienen en el mercado, desde el punto de vista de los clientes

(talleres) para analizar la viabilidad de la implementacion de un local que expenda repuestos

de refrigeracion y linea blanca en el canton La Troncal.

3.2 OBJETIVOS ESPECIFICOS
- Analizar las expectativas del mercado del cantdn La Troncal

- Determinar la demanda
- Determinar precios y estrategias de introduccion al mercado
- Determinar la oferta

- Determinar factores de amenazas y oportunidades

3.3 DEFINICION DEL PRODUCTO
El proyecto en estudio pretende inicialmente demostrar la viabilidad en la implementacion de

un local que expenda repuestos de refrigeracion y linea blanca en el canton La Troncal, con
variedad y diversidad del producto, para los clientes (talleres de refrigeracion) y comunidad en
general.

3.4 LEVANTAMIENTO DE INFORMACION
Para determinar la demanda se utilizé dos fuentes, la primaria que fueron las encuestas que se

realizd a los 8 talleres de refrigeracion y linea blanca que se encuentran en el cantdén La
Troncal, y la secundaria que fue la informacion adicional de precios y costos de los repuestos

dentro y fuera del canton.



3.5 NUMERO DE ENCUESTAS
En el Canton La Troncal se encuentra 8 talleres de refrigeracion linea blanca, que brindan sus

servicios a la comunidad en general, todos con su respectiva informacion y documentacion,

por lo que hay un mercado donde se trabajara toda la poblacion para su estudio consiguiente.

3.6 RESULTADOS DE LA INVESTIGACION
Los resultados de las encuestas fueron procesados y tabulados a través del Microsoft Excel,

programa en el cual se ingresé las 8 encuestas realizadas en el Canton La Troncal.

3.7 ENCUESTA TIPO
DATOS GENERALES

PREGUNTA #1

¢ Cuénto tiempo usted trabaja en el area de refrigeracion y linea blanca?.-

Anélisis

El interés empez6 por conocer el tiempo de trabajo de nuestros clientes, para asi partir con
saber la verdadera necesidad de los clientes, en la Tabla #1 se ve que el porcentaje mayor de

37,5% se centra en los talleres con més tiempo en funcionamiento.

Tabla No. 1 TIEMPO DE

TRABAJO
ANIOS |ENCUESTAS | PORCENTAIJES
0a5 2 25,0
6all 2 25,0
12a17 |1 12,5
18a23 |3 37,5

. N

Grafico 1 TIEMPO DE TRABAJO
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FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO
ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

PREGUNTA #2

¢En qué tipo de artefactos de linea blanca, usted brinda sus servicios?.-

Anélisis

En esta pregunta se pudo realizar dos analisis en base a las respuestas, como se aprecia la
Tabla #2 la misma muestra que todos los talleres realizan sus servicios en todas los artefactos

encuestados, con la diferencia que en la Tabla #3 ellos especifican en una rama mas del

trabajo que realizan, mostrando como mayor porcentaje las lavadoras con 62,5%

Tabla No. 2 SERVICIO DE TRABAJO

ARTEFACTOS ENCUESTAS | PORCENTAIJE
REFRIGERADOR 8 100
COCINA 8 100

AIRE ACONDICIONADO |8 100




OTROS 8

100

FRECUENCIA 8

100

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

3TABLA No. 3 OTROS ARTEFACTOS

ARTEFACTOS ENCUESTAS |PORCENTAIJE
AIRES DE AUTOS 2 25

SISTEMA ELECTRICO |1 12,5
LAVADORAS 5 62,5

TOTAL 8 100

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

Grafico 2 OTROS ARTEFACTOS

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO




ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

AIRES DE AUTOS

PREGUNTA #3
¢Compra, usted repuestos de linea blanca con frecuencia?.-
Analisis

Conociendo que todos los talleres prestan sus servicios en los artefactos de refrigeracion y

linea blanca, como muestra la Tabla #4, el 100% de los talleres compran repuestos.

Tabla 4 COMPRAR REPUESTOS

TALLERES | ENCUESTA PORCENTAIJE

SI 8 100
NO 0 0
TOTAL 8 100

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO
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ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

Grafico 3 COMPRAR REPUESTOS
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FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO
ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

PREGUNTA #4

¢En qué ciudad, usted compra con frecuencia los repuestos de linea blanca?.-

18



Anélisis
Como se muestra en la Tabla #5 las respuestas de las ciudades en las que compran los

repuestos son de 50% en La Troncal, y 50% en la ciudad de Guayaquil.

Tabla 5 CIUDAD DE COMPRA
CIUDADES ENCUESTA PORCENTAIE
LA TRONCAL 4 50
GUAYAQUIL 4 50
OTRACIUDAD O 0
TOTAL 8 100

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

Grafico 4 CIUDAD DE COMPRA
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FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO
ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

PREGUNTA #5

En la siguiente tabla, Identifique ¢(Qué repuestos de refrigeracion y linea blanca, en que
cantidad usted compra con frecuencia estos repuestos?.-

Andlisis

En esta pregunta se realizé doble pregunta y como se ve en la Tabla #6 la demanda se
determin6 mensualmente, por lo que los clientes realizaron su propio analisis de esa manera en

sus compras, sumando los totales con cada taller y el total al final del afio como se muestra en

la Tabla, viendo de esa manera el repuesto que mas es exigido.

20



Tabla 6

FRECUENCIA ANUAL DE REPUESTOS POR VENDER

DATOS MENSUALES

REPUE | TALL | TALL | TALL | TALL | TALL | TALL | TALL | TALL | SEMA | MENS | AN
STOS ER1 |ER2 |ER3 |ER4 |ER5 |ER6 |ER7 |[ER8 | NAL UAL UAL
Compre | 6 5 4 3 3 4 3 3 8 31 372
sor

Ventila | 5 5 4 4 3 4 3 3 8 31 372
dor

nofrost

Ventila | 2 2 4 3 2 3 2 2 5 20 240
dor de

congela

dor

Pastilla | 10 10 12 8 6 7 5 5 16 63 756
Timers | 8 10 12 6 4 5 5 4 14 54 648
Termos | 4 4 3 3 3 3 3 3 7 26 312
tato

Resiste | 2 2 2 2 2 2 2 2 4 16 192
ncia

Capacit | 10 6 4 3 3 5 3 3 9 37 444
ador

Relay y | 5 6 4 3 5 4 4 6 9 37 444
Protect

or

Gas 10 15 8 5 5 4 5 4 14 56 672
refriger

ante

R134a

Gas 5 5 3 5 3 2 2 2 7 27 324
refriger

ante

R12




Rollo 4 3 3 2 3 2 5 21 252
de

Cafieria

Filtro 15 20 12 6 6 5 20 78 936

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

Grafico 5 FRECUENCIA ANUAL DE REPUESTOS POR VENDER

ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO
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PREGUNTA #6

Sefiale en que almacén, usted compra con frecuencias sus materiales y repuestos de linea

blanca en el cantén La Troncal.-
Analisis
En esta pregunta en su totalidad el 100% de los encuestados, respondieron que compran sus

repuestos en el almacén Malo hnos., ubicado en el canton La Troncal, como se muestra en la
Tabla #7.

23



FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

Tabla 7 ALMACEN DE COMPRA LOCAL

LOCALES ENCUESTAS |PORCENTAIJE
MALO HNOS |8 100

OTROS 0 0

TOTAL 8 100

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

Grafico 6 ALMACEN DE COMPRA, LOCAL
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PREGUNTA #7

¢Usted estd de acuerdo de que se implemente un local en el cantdn La Troncal que expenda

repuestos de refrigeracion y linea blanca?.-
Analisis
Como muestra la Tabla #8 en esta pregunta el 100% de los encuestados respondieron que

estan de acuerdo en que se implemente un nuevo local.

Tabla 8 VISION DEL NUEVO LOCAL

TALLERES ENCUESTA |PORCENTAIJE

25



FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

S 8 100
NO 0 0
ME DA IGUAL |0 0
TOTAL 8 100

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

Grafico 7 VISION DEL NUEVO LOCAL
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PREGUNTA #8

ME DA IGUA



¢Donde preferiria usted que se implemente el local de repuestos de refrigeracion y linea

blanca?.-
Anélisis
Como muestra la Tabla #9 el 50% de esta de acuerdo en que el local se encuentre en el centro

de la ciudad, y el otro 50% opta por que se dé fuera de la ciudad.

Tabla 9 LOCALIZACION

LUGAR ENCUESTA | PORCENTAIE
CENTRO DE LA CIUDAD 4 50
APARTADO DE LA CIUDAD |4 50

TOTAL 8 100

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

Grafico 8 LOCALIZACION

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO
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PREGUNTA #9

Si los precios del nuevo local ubicado en el canton La Troncal, fueran los mismos que en las

grandes ciudades, usted acudiria a comprar esos repuestos de refrigeracion y linea blanca?.-
Analisis

En esta pregunta como muestra la Tabla #10 los encuestados sefialaron que el 100% aceptaria
la compra de estos repuestos en el Canton La Troncal.

Tabla 10 PRECIOS ACOMODADOS

TALLERES ENCUESTA | PORCENTAIJE

CENTRO DE



FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

S| 8 100
NO 0 0
ME DA IGUAL |0 0
TOTAL 8 100

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

Grafico 9 PRECIOS ACOMODADOS
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Estaria usted de acuerdo en adquirir los diversos tipos de repuestos para su taller.-
Anélisis
Con la secuencia realizada en las anteriores preguntas el 100% de los clientes optan por

comprar los repuestos como se demuestra en la Tabla #11.

Tabla 11 ACEPTACION

TALLERES ENCUESTA | PORCENTAIJE
Sl 8 100

NO 0 0

ME DA

IGUAL 0 0

TOTAL 8 100

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

Grafico 10 ACEPTACION
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FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO
ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

3.8 PROYECCION DE LA DEMANDA
En la Tabla #12 esta proyectada la demanda para los proximos 10 afios que se dara en el

mercado, la tasa de crecimiento anual en el Canton La Troncal es del 2,28% segun datos del
INEC, pero trabajaremos con una tasa del 3,5% de crecimiento anual, con un estudio mas

profundo en lo técnico y economico para incrementar méas la demanda en un futuro.
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Tabla 12 PROYECCION DE LA DEMANDA

anol |afio2 |afio3 |afio4 |aino5 |afo6 |afio7 |afio8 |afio9 |aifiol0
Compresor (motor) 372 |385 [398 |412 |427 |442 |457 |473 |490 |[507
Ventilador nofrost 372 385 |398 (412 |427 |442 |457 (473 |490 |507
Ventilador de
congelador 240 248 |257 |266 |275 |285 |295 |305 |316 (327
Pastilla 756 782 |810 [838 |868 |[898 |929 (962 |996 1030
Timers 648 |671 |694 |718 |744 |770 |797 |824 |853 |883
Termostato
(automatico) 312 323 (334 |346 [358 |371 |384 |397 |411 |425
Resistencia 192 199 |206 (213 |220 |228 |236 (244 |253 |262
Capacitador 444 1460 |476 |492 |510 |527 |546 |565 |585 |605
Relay y Protector 444 1460 |476 |492 |510 |527 |546 |565 |585 |605
Gas refrigerante R134a |672 |696 |720 |745 |771 |798 |826 |855 |885 |916
Gas refrigerante R12 324 |335 347 |359 |372 |385 |398 |412 |427 |442
Rollo de  Cafieria
(tamafio indefinido) 252 1261 |270 [279 |289 (299 |310 (321 ([332 |343
Filtro (tamafio
indefinido) 936 (969 |1003 |1038 {1074 |1112 |1151 (1191 1233 |1276

FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO

ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 11 PROYECCION DE LA DEMANDA
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FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO
ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO
3.9 OFERTA

Para atender actualmente la demanda de repuestos de refrigeracion y linea blanca, en el cantdn
La Troncal existe el local Malo Hnos., el mismo que por su antigiiedad se ha vuelto algo

empirico hacia los consumidores de la misma.

3.10 DEMANDA INSATISFECHA
Determinado que en el canton La Troncal, ya cuenta con un local que vende repuestos de

refrigeracion y linea blanca, y algunos de los clientes respondieron que viajan a la ciudad de
Guayaquil por los mismos, por lo tanto el proyecto en estudio de implementacion de un local
que brindara el servicio de venta de repuestos de refrigeracion y linea blanca, lograra
satisfacer la demanda en los talleres que brinden este servicio ya que los encuestados opinaron

que el 100% acudira a consumir dichos productos.
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3.11 PRECIOS
Como se ve en la Tabla #13 estan detallados los precios en que serdn vendidos cada uno de los

repuestos, segun las necesidades mas existentes en los clientes para brindar sus servicios.

Tabla 13 PRECIOS [DE LOS REPUESTOS DE
REFRIGERACION Y LINEA BLANCA
Compresor (motor) $ 110,00
Ventilador nofrost S 14,00
Ventilador de congelador S 23,00
Pastilla S 5,00
Timers S 8,00
Termostato (automatico) S 10,00
Resistencia S 15,00
Capacitador S 8,00
Relay y Protector S 10,00
Gas refrigerante R134a S 8,50
Gas refrigerante R12 S 8,50

Rollo de Cafieria (tamafio indefinido)

S 38,00
Filtro (tamafio indefinido) S 2,00
FUENTE: ESTUDIO DE MERCADO
ELOBORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

3.12 COMERCILIZACION
La comercializacion que pretende implementar el local de venta de repuestos y linea blanca, se

basara en una campafia publicitaria como, paginas sociales, anuncios radiodifusoras y afiches

para asi darse a conocer y posesionarlo rapido en el mercado.



3.13 ESTRATEGIAS DE INTRODUCCION EN EL MERCADO
La estrategia principal que se dara en el local de venta de repuestos de refrigeracion y linea

blanca, es la diversidad y variedad de los productos para la necesidad del cliente. Todo
adecuado con tecnologia, atencion de calidad y abiertos a sugerencias y criticas constructivas

de los clientes, llevando una armonia con los proveedores y consumidores finales.

3.14 CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES
- EIl 100% de los encuestados estan muy interesados en el desarrollo del proyecto por lo

que la implementacién que sera factible financieramente.

- Ladiversidad y variedad de repuestos es un factor que los clientes buscan para mejorar
sus servicios en calidad y tiempo.

- Realizado el estudio de mercado se puede constatar que se ha realizado un gran avance
en la implementacion de un local de venta de repuestos de refrigeracion y linea blanca
en el Caton La Troncal, por la cual se sugiere seguir con el siguiente estudio como es

el técnico.



CAPITULO 4

ESTUDIO TECNICO



4.1 OBJETIVOS DEL ESTUDIO TECNICO
e Verificar la factibilidad técnica de la implementacion de un local que expenda

repuestos de refrigeracion y linea blanca para la comercializacion del mismo.

e Determinar el tamafio dptimo, el area de cobertura, los equipos, las instalaciones y la
organizacion requeridos para realizar la implementacion del local de repuestos de
refrigeracion y linea blanca.

4.2 ANALISIS Y LOCALIZACION DEL PROYECTO
El local de venta de repuestos de refrigeracion y linea blanca, se implementara en el terreno de

propiedad privada, ubicado en el centro de la ciudad en las calles Avenida 25 de Agosto y
Galépagos, por la via que conduce al Recinto Voluntad de Dios, en el Sector Banco de la
Vivienda, que pertenece al Cantdn La Troncal; y serd administrado por el Gerente Propietario,
cumpliendo con todas las estipulaciones de la Municipalidad del Canton La Troncal y demas

obligaciones Publicas.

Grafico 12 CANTON LA TRONCAL
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4.3 ESTUDIO DE LA CAPACIDAD INSTALADA

La capacidad instalada se dara mediante los clientes que ingresen al local, por lo que ellos
compran sus repuestos, pero se estima atender a 8 personas a la vez sin incomodarse dentro
del local.

De acuerdo con la proyeccion de la venta se planea trabajar de lunes a viernes.

4.4 EQUIPOS Y ACCESORIOS
El local de venta de repuestos de refrigeracion y linea blanca, contard con maquinaria y

equipos modernos para garantizar el buen servicio y funcionamiento del local de repuestos que
estén a vista de clientes. A continuacion se muestran los equipos necesarios para la

implementacién en el local.

Tabla 14 EQUIPOS Y ACCESORIOS

CANTIDAD NOMBRE DESCRIPCION
Es para la ubicacion de los
5 Vitrinas repuestos mas comunes que

estén a vista de los clientes.
Se ubicaran en la bodega
para guardar los diferentes
repuestos de refrigeracion y
5 Estantes o Armarios linea blanca, uno estara en el
local para exhibicion y los
demas en la bodega
correspondiente.

Se utilizara como sillas que
sirvan para las personas que

2 Muebles de Oficina estdn colaborando con la
atencion a los diferentes
clientes.

Llevara el control de los
registros  correspondientes
1 Equipo de Computacion de los repuestos que
tenemos y tendra toda la
informacién del local.

Seran los demas equipos que
se utilicen en el local, como
esferos, cuadernos, entre
otros utiles.

1 Utiles de Oficina




4.5 PROCESOS

4.5.1 Descripcion del Proceso de Compra de Repuestos
4.5.1.1 Realizacion de Pedidos.- El local de venta de repuestos de refrigeracion y linea

blanca, realizara los pedidos a las grandes casas productoras de los repuestos de este tipo, con

la adquisicion para la debida comercializacion y venta.

4.5.1.2 Recepcion de los Repuestos.- Una vez llegado los repuestos que adquirir, se
procedera a la debida recepcion con los proveedores ya sea que ellos lleguen al local a

entregar respectivamente, o en el caso que se fuera a las casas productoras a retirarlos.

4.5.1.3 Revision de los Pedidos.- Con la recepcion de los repuestos adquiridos se tendra que
verificar que los proveedores hayan entregado los respectivos productos recibidos, y asi dar

por asentado la entrega de los mismos.

4.5.1.4 Almacenamiento.- Con los repuestos respectivos descritos en los procesos anteriores
se procedera a guardarlos o almacenarlos en las instalaciones que cuente el almacén para

la debida venta y comercializacion de los repuestos de refrigeracion y linea blanca.

4.5.1.5 Distribucion por Clase.- Con los repuestos debidamente guardados en las
instalaciones del local, se distribuira en las respectivas secciones de repuestos, para incluirlos

en las diferentes vitrinas para su exposicion o exhibicion correspondiente.



4.5.2 Proceso de compra de mercaderia
En el Diagrama# 1 se detalla el proceso en que se obtiene los repuestos de refrigeracion y

linea blanca.

Diagrama 1 Proceso de Compra de Mercaderia
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4.5.3 Descripcion del Proceso de Venta de Repuesto
4.5.3.1 Atencidn al Cliente.- Con todos los repuestos distribuidos y almacenados, y listos para

su respectiva venta y comercializacion; se pasara a la atencion de los futuros clientes que
Ilegaran novedosos y motivados por esta nueva implementacion, unos se acercaran a comprar

otros a consultar y otros tan simple solo a ver, y ahi con la debida atencion hacia los clientes.

4.5.3.2 Recepcion de Pedidos.- Con los clientes dentro del local, se procedera a la recepcion
de sus necesidades de los respectivos repuestos que fueran a adquirir, tratandolos como

corresponde y de mejor manera.

4.5.3.3 Venta y Comercializacién.- Conocidas sus necesidades de repuestos a adquirir, se
procedera a comercializar y vender los respectivos repuestos a los clientes, asi ellos
conseguiran los que quieren y se abrird mas espacio en el mercado, con uno de los lemas mas

usados por empresas grandes como es, el cliente siempre tiene la razon.

4.5.3.4 Registro de Salida.- Una vez realizada la venta, el Gltimo proceso es registrar todas la
ventas del dia a dia, para la debida contabilizacion y respectivas declaraciones en el futuro, ya
que es muy importante para saber que repuestos se tendrd que pedir a los proveedores y se
conocera el ingreso del local.

4.5.4 Proceso de Servicio al Cliente
En el Diagrama #2 se observa el proceso que detalla la manera en que se realizara y trabajara
con el servicio al cliente.



Diagrama 2 Proceso de Servicio al Cliente
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4.6 DISTRIBUCION INTERNA
El local de venta de repuestos de refrigeracion y linea blanca, para su funcionamiento se

asentar en una superficie de 78m? (13m largo x 6m ancho) y contara con las siguientes areas:
e Atencion al cliente
¢ Oficina de administracién

e Bodega

Grafico 13 Distribucién Interna
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4.7 ORGANIZACION DE RECURSOS HUMANOS
En la actualidad, el recurso humano es catalogado como uno de los recursos méas valiosos que

puede tener una empresa, es por eso que se debe seleccionar el personal apto e idéneo para
cada puesto, que tenga la capacidad, la madurez psicoldgica y laboral, para poder desarrollar
eficientemente las labores encomendadas.

El personal a contratar, debe tener sus principios y valores bien fundamentados, ademas de
tener la capacidad de trabajar en equipo de trabajo y ser tolerante ante las opiniones de los

demas.

4.7.1 Organigrama General

Grafico 14 Organigrama
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4.7.2 Funciones
4.7.2.1 Administrativo.- Su funcién principal es administrar eficaz y eficientemente la

empresa, cumpliendo con los objetivos establecidos por la misma, ademas es el responsable
de organizar y supervisar el funcionamiento del local tratando de cumplir con todas las normas
estructuradas para obtener un servicio final apto para el consumo necesario. También tendra a
su cargo al personal de la empresa, llevando todos los registros del diario, pagando facturas a
proveedores, pago de renta del local, pago a personal, pago de servicios basicos, buscar mas
proveedores, hacer pedidos, hacer publicidad; todo lo que compete en el &rea administrativa.

4.7.2.2 Vendedor.- Es el responsable directo de las ventas y de la atencion personalizada y
correcta de la clientela, asi mismo serd quien despache los productos vendidos y ser el
recepcionista de la caja, anotando todas las ventas en el registro, para asi obtener toda la

informacidn que luego sera procesada por el Administrativo.

4.8 DISTRIBUCION DEL PERSONAL Y SALARIOS
Se determina la secuencia del personal y salarios correspondientes de los trabajadores del local

de refrigeracion y linea blanca como se muestra a continuacion en la Tabla #15

Tabla 15 SUELDOS Y SALARIOS

FONDO
S VALOR
Nombre RESER | Total |cAcur | PORTE|APORTE| = |, imo | Decimo
Nr sy Total INDIVID | PATRO | Liquido
. R VA Ganad o 3er 4to TOTAL
o. | Apellido | Salario UAL NAL a Pagar
s 8,33% o APORT 945% | 1115% Sueldo | Sueldo
MENS ES e 17
UAL
Adminis $ $ $ $ $ $ $ S $ $
1 |trador 354,00 | 29,49 |383,49 |354,00 |33,45 39,47 350,04 |354,00 |354,00 |4.908,42
S
Vended | $ $ |3 $ $ $ $ $ $ 4.956,0
2 |orl 354,00 | 29,49 |383,49 |354,00 |33,45 39,47 354,00 |354,00 |354,00 |0
$
S S S S S 9.864,4
TOTAL 66,91 78,94 |704,04 |708,00 |708,00 |2




CAPITULO 5
ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO



5.1 OBJETIVOS DEL ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO

5.1.1 OBJETIVO GENERAL
Realizar el andlisis y evaluacion econdémica, para determinar si existe rentabilidad vy

factibilidad econdmica, bajo las condiciones de operacion que se han planteado.

5.1.2 OBJETIVOS ESPECIFICOS
e Determinar la vida econémica del proyecto.

e Determinar el monto de la inversion requerida, asi como la estructura de
financiamiento del proyecto.

e Determinar el presupuesto de ingresos, costos y gastos del proyecto.

e Proyectar los estados financieros.

e Analizar los indicadores financieros del proyecto.

e Emitir conclusiones y recomendaciones finales, acerca de la rentabilidad Y factibilidad

econdmica del proyecto basado en todos los analisis.

5.2 MONTO DE INVERSION INICIAL DEL PROYECTO
Para la realizacion del presupuesto de inversion del local de venta de repuestos de

refrigeracion y linea blanca, se debera registrar los equipamientos necesarios a ser utilizados
para el funcionamiento.

Observando la Tabla #16 la inversion total sera de $10320, de los cuales $2100 son de activo
corriente y $8220 de activo no corriente, analizado cronolégicamente durante los diez afios de
vida, se renovara el equipo de computo al tercer, quinto, séptimo y noveno afio del proyecto;
el equipo de oficina se renovara al quinto afio, asi mismo sera los muebles de oficina; una vez
lanzado el proyecto se plantea realizar una inversion en el octavo afio de un vehiculo; como se

detalla.



Tabla 16 INVERSION INICIAL

Efectivo S 500,00
Inventarios $ 160000 |$ -1$ -1 s -1 8 -8 -
TOTAL ACTIVO CORRIENTE $ 210000 |$ -1 $ -1 $ -1$ ) -
Terreno S -
Edificios S -
Equipos y Maquinarias $ -
Equipo de oficina $ 1.560,00 $ 2.500,00
Muebles de oficina $ 2.660,00 $ 3.000,00
Equipo de computacién $ 4.000,00 $ 4.000,00 $ 4.000,00
vehiculo S -
Otros Activos S -
TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE $ 8.220,00 S - s -| $ 4.000,00 $ -| $ 9.500,00

Efectivo S 500,00

Inventarios $ 1.600,00 |$ -1 s -1 s -1 $ -1 $ -
TOTAL ACTIVO CORRIENTE $ 2.100,00 S -1 $ -1 $ -1 $ -1 s -
Terreno S -

Edificios S

Equipos y Maquinarias $

Equipo de oficina $ 1.560,00

Muebles de oficina $ 2.660,00

Equipo de computacién $ 4.000,00 $ 4.000,00 $ 4.000,00

vehiculo S $ 14.000,00

Otros Activos S

TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE $ 8.220,00 S -| $ 4.000,00 $ 14.000,00 $ 4.000,00 S -

5.3 PROYECCION DE INGRESOS
En base a los resultados del estudio de mercado los cuales se detallan en la Tabla #17, se

determina los repuestos a vender con sus respectivos valores, tomando para cada afio
proyectado la tasa de inflacion actual correspondiente para la venta de repuestos que es el
3,5% Yy para los precios de cada uno de los productos se tomo la tasa de crecimiento del 3%
anual; teniendo al término del primer afio las ventas totales de $94518.
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Tabla 17 PROYECCION DE INGRESOS

COMPRENSOR 372 385 398 412 427

S s S s S
PRECIO POR COMPRESOR 110,00 113,30 116,70 120,20 123,81
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S $
PERIODO 40.920,00 |43.622,77 46.504,05 49.575,64 52.850,11

N

VENTILADOR NOFROST 372 385 398 412 427

$ s $ $ $
PRECIO DEL VENTILADOR NOFROST 14,00 14,42 14,85 15,30 15,76
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 5.208,00 5.551,99 5.918,70 6.309,63 6.726,38

VENTILADOR DE CONGELADOR 240 248 257 266 275
PRECIO DEL VENTILADOR DE S S S S S
CONGELADOR 23,00 23,69 24,40 25,13 25,89
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 5.520,00 5.884,60 6.273,27 6.687,62 7.129,34

PASTILLA 756 782 810 838 868

$ s $ $ $
PRECIO DE LA PASTILLA 5,00 5,15 5,30 5,46 5,63
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S $
PERIODO 3.780,00 4.029,67 4.295,83 4.579,57 4.882,05

TIMERS 648 671 694 718 744

s s S s S
PRECIO DEL TIMERS 8,00 8,24 8,49 8,74 9,00
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S $
PERIODO 5.184,00 5.526,40 5.891,42 6.280,55 6.695,38

TERMOSTATO 312 323 334 346 358

$ s S s $
PRECIO DEL TERMOSTATO 10,00 10,30 10,61 10,93 11,26
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S $
PERIODO 3.120,00 3.326,08 3.545,76 3.779,96 4.029,63

RESISTENCIA 192 199 206 213 220
s s S s S
PRECIO DE LA RESISTENCIA 15,00 15,45 15,91 16,39 16,88
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VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL
PERIODO

$
2.880,00

$
3.070,22

$
3.273,01

$
3.489,19

$
3.719,66

CAPACITOR 444 460 476 492 510

S s S s S
PRECIO DEL CAPACITOR 8,00 8,24 8,49 8,74 9,00
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 3.552,00 3.786,61 4.036,72 4.303,34 4.587,58

RELAY PROCTECTOR 444 460 476 492 510

$ s S s S
PRECIO DEL RELAY PROTECTOR 10,00 10,30 10,61 10,93 11,26
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 4.440,00 4.733,26 5.045,89 5.379,18 5.734,47

m

GAS R134a 672 696 720 745 771

s s $ $ $
PRECIO DEL GAS R134a 8,50 8,76 9,02 9,29 9,57
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 5.712,00 6.089,28 6.491,47 6.920,24 7.377,32

GAS R12 324 335 347 359 372

$ s S s S
PRECIO DEL GAS R12 8,50 8,76 9,02 9,29 9,57
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 2.754,00 2.935,90 3.129,82 3.336,54 3.556,92

ROLLO DE CANIERIA 252 261 270 279 289

$ s $ $ $
PRECIO DEL ROLLO DE CANIERIA 38,00 39,14 40,31 41,52 42,77
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S $
PERIODO 9.576,00 10.208,49 10.882,77 11.601,57 12.367,86

FILTRO 936 969 1.003 1.038 1.074

s s S s S
PRECIO DEL FILTRO 2,00 2,06 2,12 2,19 2,25
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 1.872,00 1.995,65 2.127,46 2.267,98 2.417,78
VENTAS NETAS TOTALES EN EL S S S S S
PERIODO 94.518,00 |100.760,91 |107.416,17 |114.511,01 |122.074,46
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COMPRENSOR 442 457 473 490 507
S S s s s
PRECIO POR COMPRESOR 127,52 131,35 135,29 139,34 143,53
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ $ $ $ $
PERIODO 56.340,86 | 60.062,18 | 64.029,28 | 68.258,42 | 72.766,89

VENTILADOR NOFROST 442 457 473 490 507

$ $ s $ $
PRECIO DEL VENTILADOR NOFROST 16,23 16,72 17,22 17,73 18,27
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 7.170,66 7.644,28 8.149,18 8.687,44 9.261,24

VENTILADOR DE CONGELADOR 285 295 305 316 327
PRECIO DEL VENTILADOR DE S S S S S
CONGELADOR 26,66 27,46 28,29 29,14 30,01
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 7.600,23 8.102,23 8.637,38 9.207,88 9.816,06

PASTILLA 898 929 962 996 1.030

$ $ s s $
PRECIO DE LA PASTILLA 5,80 5,97 6,15 6,33 6,52
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 5.204,51 5.548,27 5.914,73 6.305,40 6.721,87

TIMERS 770 797 824 853 883

S S s s s
PRECIO DEL TIMERS 9,27 9,55 9,84 10,13 10,44
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 7.137,61 7.609,05 8.111,63 8.647,40 9.218,56

TERMOSTATO 371 384 397 411 425

s S s s s
PRECIO DEL TERMOSTATO 11,59 11,94 12,30 12,67 13,05
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 4.295,78 4.579,52 4.882,00 5.204,45 5.548,21

RESISTENCIA 228 236 244 253 262

S S s s s
PRECIO DE LA RESISTENCIA 17,39 17,91 18,45 19,00 19,57
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 3.965,34 4.227,25 4.506,46 4.804,11 5.121,42
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CAPACITOR 527 546 565 585 605

$ $ s s s
PRECIO DEL CAPACITOR 9,27 9,55 9,84 10,13 10,44
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 4.890,59 5.213,61 5.557,97 5.925,07 6.316,42

RELAY PROCTECTOR 527 546 565 585 605

S S s s s
PRECIO DEL RELAY PROTECTOR 11,59 11,94 12,30 12,67 13,05
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 6.113,23 6.517,01 6.947,46 7.406,34 7.895,53

GAS R134a 798 826 855 885 916

$ $ s $ $
PRECIO DEL GAS R134a 9,85 10,15 10,45 10,77 11,09
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 7.864,59 8.384,05 8.937,81 9.528,15 10.157,49

m

GAS R12 385 398 412 427 442

$ $ s s $
PRECIO DEL GAS R12 9,85 10,15 10,45 10,77 11,09
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 3.791,86 4.042,31 4.309,30 4.593,93 4.897,36

ROLLO DE CANIERIA 299 310 321 332 343

S S s s s
PRECIO DEL ROLLO DE CANIERIA 44,05 45,37 46,74 48,14 49,58
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 13.184,75 14.055,61 14.983,98 15.973,67 17.028,73

FILTRO 1.112 1.151 1.191 1.233 1.276

S S s s s
PRECIO DEL FILTRO 2,32 2,39 2,46 2,53 2,61
VENTAS NETAS DEL PRODUCTOENEL | $ S S S S
PERIODO 2.577,47 2.747,71 2.929,20 3.122,67 3.328,93
VENTAS NETAS TOTALES EN EL S S S S S
PERIODO 130.137,48 | 138.733,06 |147.896,38 |157.664,94 |168.078,71
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5.4 COSTOS
En lo referente a los costos, como se detalla en la Tabla #18, se puede observar que los costos

totales suman en el primer afio un total de $91131,40 este resultado se da por la suma de los

costos variables que son $74896,80 y los costos fijos que son de $16234,40, lo que se observa

a continuacion;

Tabla 18 COSTOS FIJOS Y VARIABLES

COSTO
VARIABLE

| DECRPCION | AR01 | ANo2 | aAN03 | aANo4 | aANos
compresor 372 385 398 412 427
Costo variable S $ S S S
unitario 99,00 101,97 105,03 108,18 111,43
Total costo S S S S $
variable 36.828,00 39.260,49 41.853,64 44.618,08 47.565,10
ventilador_nofros
t 372 385 398 412 427
Costo variable S $ S S S
unitario 11,00 11,33 11,67 12,02 12,38
Total costo S S S S $
variable 4.092,00 4.362,28 4.650,40 4.957,56 5.285,01
ventilador_congel
ador 240 248 257 266 275
Costo variable S S S S S
unitario 19,80 20,39 21,01 21,64 22,29
Total costo S S S S $
variable 4.752,00 5.065,87 5.400,47 5.757,17 6.137,43
pastilla 756 782 810 838 868
Costo variable S S S S S
unitario 3,30 3,40 3,50 3,61 3,71
Total costo ) S S S )
variable 2.494,80 2.659,58 2.835,25 3.022,51 3.222,15
timers 648 671 694 718 744
Costo variable S S S S S
unitario 5,50 5,67 5,83 6,01 6,19
Total costo S S S S $
variable 3.564,00 3.799,40 4.050,35 4.317,88 4.603,07
termostatos 312 323 334 346 358
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Costo variable S S S S S
unitario 6,60 6,80 7,00 7,21 7,43
Total costo $ S $ S $
variable 2.059,20 2.195,21 2.340,20 2.494,77 2.659,55
resistencias 192 199 206 213 220
Costo variable S S S S S
unitario 13,20 13,60 14,00 14,42 14,86
Total costo $ S $ S $
variable 2.534,40 2.701,80 2.880,25 3.070,49 3.273,30
capacitor 444 460 476 492 510
Costo variable S S S S $
unitario 4,40 4,53 4,67 4,81 4,95
Total costo S S S S S
variable 1.953,60 2.082,64 2.220,19 2.366,84 2.523,17
relay_protector 444 460 476 492 510
Costo variable S S S S S
unitario 5,50 5,67 5,83 6,01 6,19
Total costo S S S S S
variable 2.442,00 2.603,29 2.775,24 2.958,55 3.153,96
gas_R134a 672 696 720 745 771
Costo variable S $ S S S
unitario 6,60 6,80 7,00 7,21 7,43
Total costo S S $ S $
variable 4.435,20 4.728,14 5.040,44 5.373,36 5.728,27
gas_R12 324 335 347 359 372
Costo variable S $ S S S
unitario 5,50 5,67 5,83 6,01 6,19
Total costo $ S $ S $
variable 1.782,00 1.899,70 2.025,18 2.158,94 2.301,54
rollo_canieria 252 261 270 279 289
Costo variable S S S S S
unitario 27,50 28,33 29,17 30,05 30,95
Total costo $ S $ S $
variable 6.930,00 7.387,73 7.875,69 8.395,87 8.950,42
filtro 936 969 1.003 1.038 1.074
Costo variable S S S S $
unitario 1,10 1,13 1,17 1,20 1,24
Total costo S S S S S
variable 1.029,60 1.097,61 1.170,10 1.247,39 1.329,78




total de costos $ S S S S

variables 74.896,80 79.843,73 85.117,41 90.739,42 96.732,76
COSTO
VARIABLE
compresor 442 457 473 490 507
Costo variable S S S S S
unitario 114,77 118,21 121,76 125,41 129,17
$ $ $ $ $
Total costo variable |50.706,78 54.055,96 57.626,36 61.432,58 65.490,20

ventilador_nofrost | 442 457 473 490 507
Costo variable S S S S S
unitario 12,75 13,13 13,53 13,93 14,35

$ S $ S $
Total costo variable |5.634,09 6.006,22 6.402,93 6.825,84 7.276,69
ventilador_congelad
or 285 295 305 316 327
Costo variable S S S S S
unitario 22,95 23,64 24,35 25,08 25,83

$ S $ S $
Total costo variable |6.542,81 6.974,96 7.435,66 7.926,78 8.450,35
pastilla 898 929 962 996 1.030
Costo variable $ S S S S
unitario 3,83 3,94 4,06 4,18 4,31

$ $ $ $ $
Total costo variable |3.434,98 3.661,86 3.903,72 4.161,56 4.436,43
timers 770 797 824 853 883
Costo variable S S S S S
unitario 6,38 6,57 6,76 6,97 7,18

$ $ $ $ $
Total costo variable |4.907,11 5.231,22 5.576,74 5.945,09 6.337,76
termostatos 371 384 397 411 425
Costo variable S S S S $
unitario 7,65 7,88 8,12 8,36 8,61
Total costo variable | $ S S S S
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2.835,22 3.022,48 3.222,12 3.434,94 3.661,82
resistencias 228 236 244 253 262
Costo variable $ S S S S
unitario 15,30 15,76 16,23 16,72 17,22

$ $ $ $ $
Total costo variable |3.489,50 3.719,98 3.965,68 4.227,62 4.506,85
capacitor 527 546 565 585 605
Costo variable $ S S S S
unitario 5,10 5,25 5,41 5,57 5,74

$ $ $ $ $
Total costo variable |2.689,82 2.867,48 3.056,88 3.258,79 3.474,03
relay_protector 527 546 565 585 605
Costo variable S S S S S
unitario 6,38 6,57 6,76 6,97 7,18

$ $ $ $ $
Total costo variable |3.362,28 3.584,36 3.821,10 4.073,49 4.342,54
gas_R134a 798 826 855 885 916
Costo variable S S S S S
unitario 7,65 7,88 8,12 8,36 8,61

$ $ $ $ $
Total costo variable |6.106,62 6.509,97 6.939,95 7.398,33 7.886,99
gas_R12 385 398 412 427 442
Costo variable S S S S S
unitario 6,38 6,57 6,76 6,97 7,18

$ $ $ $ $
Total costo variable |2.453,55 2.615,61 2.788,37 2.972,54 3.168,88
rollo_canieria 299 310 321 332 343
Costo variable S S S S S
unitario 31,88 32,84 33,82 34,84 35,88

S S S S S
Total costo variable |9.541,60 10.171,82 10.843,67 11.559,89 12.323,42
filtro 1.112 1.151 1.191 1.233 1.276
Costo variable S S S S S
unitario 1,28 1,31 1,35 1,39 1,44

S S S S S
Total costo variable |1.417,61 1.511,24 1.611,06 1.717,47 1.830,91
total de costos $ $ $ S $
variables 103.121,95 109.933,16 117.194,24 124.934,92 133.186,88




-
-
n
-
a2

COSTO FIJO

sueldos y

salarios 9.864,42 10.160,36 10.465,17 10.779,12 11.102,49
S S S S S

IESS 1.750,18 1.802,68 1.856,76 1.912,46 1.969,84

servicios S S S S S

basicos 1.620,00 1.668,60 1.718,66 1.770,22 1.823,32
S S S S S

arriendo 3.000,00 3.090,00 3.182,70 3.278,18 3.376,53

COSTO FUUO S S S S S

TOTAL 16.234,60 16.721,64 17.223,29 17.739,98 18.272,18

e

COSTO FUO
S S S S S
sueldos y salarios | 11.435,57 11.778,64 12.132,00 12.495,96 12.870,83
S S S S S
IESS 2.028,93 2.089,80 2.152,50 2.217,07 2.283,58
S S S S S
servicios basicos |1.878,02 1.934,36 1.992,40 2.052,17 2.113,73
S S S S S
arriendo 3.477,82 3.582,16 3.689,62 3.800,31 3.914,32
COSTO FlIO $ $ $ $ $
TOTAL 18.820,35 19.384,96 19.966,51 20.565,50 21.182,47

5.5 DEPRECIACIONES

Como se aprecia en la Tabla #19 se detalla el total de las depreciaciones en los diez afios y

como en el afio 1 se determina un valor de $1755,33;
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Tabla 19 DEPRECIACIONES

Depreciaciones

ACTIVOS FIJOS

Edificios S - S - S - S - S -

Equipo de oficina S 156,00 | $ 156,00 | $ 156,00 | $ 156,00 | $ 406,00

Muebles de oficina S 266,00 | $ 266,00 | $ 266,00 | $ 266,00 | $ 566,00

Equipo de computacion $ 133333 (S 133333|$ 266667 | S 1.33333|S5 2.666,67

vehiculo $ - 1S - 1S - 1S - S -

Equipos y Maquinarias $ - 1S -l - 18 - |8 -

_ Amortizaciones

Otros Activos B - s - s - s - s R
Depreciaciones

ACTIVOS FlJOS

Edificios S - 1S -8 - 1S -8 -

Equipo de oficina S 406,00 | S 406,00 | $ 406,00 | S 406,00 | $ 406,00

Muebles de oficina $ 566,00 | $ 566,00 | $ 566,00 | $ 566,00 | $ 566,00

Equipo de computacién $ 1.33333|S$ 266667 S 1.33333|$S 266667 S 1.333,33

vehiculo S - | S - |$ 280000 $ 280000 $ 2.800,00

Equipos y Maquinarias S - 1S -8 - 1S -8 -

_ Amortizaciones

Otros Activos B - s - s - [ - [s -

Depreciaciones y Amortizaciones de AF de $ $ $ $ $
administracién 1.228,73 1.228,73 2.162,07 1.228,73 2.547,07
Depreciaciones y Amortizaciones de AF S $ $ $ $
Operativos 1.091,60

Depreciaciones y Amortizaciones de AF de $
administracion

Depreciaciones y Amortizaciones de AF

Operativos
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$ $ $ $
1.613,73  |2.547,07  [3.573,73  |4.507,07  |3.573,73
$ $ $ $ $
691,60 1.091,60  [1.531,60  |1.931,60 |1.531,60




5.6 PUNTO DE EQUILIBRIO
En base a lo proyectado en ingresos, los costos fijos y los costos variables, donde se determina

el volumen minimo a vender para que cubra mis costos totales y a partir del punto de
equilibrio identificar la rentabilidad del proyecto, a continuacién se mostrara el punto de

equilibrio de los repuestos proyectados a partir de las Tablas #20 - #32;

Tabla 20 PUNTO DE EQUILIBRIO (COMPRESOR)

COMPRES S
P.E. 102 OR
11.221,08
PUNTO DE INGRESO COSTO FIIO + COSTO VARIABLE
EQUILIBRIO S=
PVP.
$ CV. MARG.
U::I'CT)A 110,00 | unTARio | 9900 VARIABLE 11,00
comp
RENS
OR
COSTO VARIABLE COSTOS FIIOS COSTOS FIIOS
compr | INGRESO [ prop | TOTALC COSTO | MARGEN | MARGEN
. PRy DE COSTO DE COSTO
esor s ORCIO | VARIABL | suetpos | SERVICIOS |\ eeienDO less | Depreciac | TOTALC. | TOTAL | yampses | Fuo
N E BASICOS ones FUO
$ $ $ $ S $ S S $ o o
20 | 200,00 | 9990 | 1.980,00 | 615,29 101,05 187,12 109,17 109,49 | 112211 | 3.102,11 | 0>83% | 3617%
$ S S S S $ S S $ o o
40 | 4.400,00 | 2% | 396000 | 615,29 101,05 187,12 109,17 109,49 | 112211 | s.082,11 | (9% | 22,08%
$ $ $ $ S $ S S $ o o
60 | 6.600,00 | 2% | 5.940,00 | 615,29 101,05 187,12 109,17 109,49 | 112211 | 7.06211 | S411% | 1589%
$ $ $ $ S $ S S $ o o
80 | g800,00 | 2% | 7.920,00 | 615,29 101,05 187,12 109,17 109,49 | 112211 | 9.0a2,11 | S7°9% | 1241%
$
S S S S $ S S $ o
100 11":)00'0 99,00 | g 900,00 | 615,29 101,05 187,12 109,17 109,49 | 112211 | 11.022,11 | 2%82% | 10,18%
$ $
120 | 13.200,0 | 99,00 | 11.880,0 3 3 3 3 3 3 3 91,37% | 8,63%
o v o | s1529 101,05 187,12 109,17 109,49 | 112211 | 13.002,11 | " ’
$ $
140 | 15.400,0 | 99,00 | 13.860,0 3 3 3 > 3 3 3 92,51% | 7,49%
o v o | 61529 101,05 187,12 109,17 109,49 | 112211 | 14.982,11 | ’
$ $
160 | 17.600,0 | 99,00 | 15.840,0 3 3 3 > 3 3 > 93,38% | 6,62%
o » o | 61529 101,05 187,12 109,17 109,49 | 112211 | 16.962,11 | > g

FUENTE: ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO
ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 15 PUNTO DE EQUILIBRIO (COMPRESOR)
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Tabla 21 PUNTO DE EQUILIBRIO (VENTILADOR NOFROST)
VENTILADOR S
P.E. 374 _NorrosT | 5.236,51
INGRESO | COSTO FlJO + COSTO VARIABLE
PUNTO DE EQUILIBRIO S=
PVP.
UNITARI | $ C.V. MARG.
O | 14,00 UNITARIO | 11,00 VARIABLE 3,00
VENTA DE REPUESTOS
VENTILAD COSTO VARIABLE COSTOS FIIOS COSTOS FIIOS
COSTO
TOTALC. MARGEN | MARGEN DE
OR_NOFR | INGRESOS . TOTAL | DEcOSTO | COSTOFIO
osT PROPOR | VARIABL SERVICIOS Deprecia | TOTALC. VARIABLE
CION E SUELDOS BASICOS ARRIENDO IESS ciones FIJO s
$ $ $ $ $ $ $ $ $
100 1.400,00 11,00 1.100,00 | 615,29 101,05 187,12 109,17 | 109,49 1.122,11 | 2.222,11 49,50% 50,50%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
150 2.100,00 11,00 1.650,00 | 615,29 101,05 187,12 109,17 | 109,49 1.122,11 | 2.772,11 59,52% 40,48%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
200 2.800,00 11,00 2.200,00 | 615,29 101,05 187,12 109,17 | 109,49 1.122,11 | 3.322,11 66,22% 33,78%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
250 3.500,00 11,00 2.750,00 | 615,29 101,05 187,12 109,17 | 109,49 1.122,11 | 3.872,11 71,02% 28,98%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
300 4.200,00 11,00 3.300,00 | 615,29 101,05 187,12 109,17 | 109,49 1.122,11 | 4.422,11 74,63% 25,37%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
350 4.900,00 11,00 3.850,00 | 615,29 101,05 187,12 109,17 | 109,49 1.122,11 | 4.972,11 77,43% 22,57%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
400 5.600,00 11,00 4.400,00 | 615,29 101,05 187,12 109,17 | 109,49 1.122,11 | 5.522,11 79,68% 20,32%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
450 6.300,00 11,00 4.950,00 | 615,29 101,05 187,12 109,17 | 109,49 1.122,11 | 6.072,11 81,52% 18,48%

FUENTE: ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO
ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 16 PUNTO DE EQUILIBRIO (VENTILADOR NOFROST)
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Tabla 22 PUNTO DE EQUILIBRIO (VENTILADOR DE CONGELADOR)
VENTILADOR S
_CONGELAD
P.E. 226 OR 5.203,33
INGRESOS | COSTO FIJO + COSTO VARIABLE
PUNTO DE EQUILIBRIO =
PVP.
UNITARI | $ C.V. MARG.
0O | 23,00 UNITARIO | 19,80 VARIABLE 3,20
VENTA DE REPUESTO
A COSTO VARIABLE COSTOS FIIOS COSTOS FIIOS ARGEN
OR_CONG INGEESO Depre fl:'g:';? I')V'EAC':)GSET':’ DE COSTO
ELADOR PROPOR | TOTALC. SERVICIOS ciacio | TOTAL prcosto | ruo
CION VARIABLE | SUELDOS BASICOS ARRIENDO IESS nes C.FllO S
$ $ $ $ $ $ $ $ $
50 1.150,00 19,80 990,00 396,96 65,19 120,72 70,43 | 70,64 | 723,94 1.713,94 57,76% | 42,24%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
100 2.300,00 19,80 1.980,00 396,96 65,19 120,72 70,43 | 70,64 | 723,94 2.703,94 73,23% | 26,77%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
150 3.450,00 19,80 2.970,00 396,96 65,19 120,72 70,43 | 70,64 | 723,94 3.693,94 80,40% | 19,60%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
200 4.600,00 19,80 3.960,00 396,96 65,19 120,72 70,43 | 70,64 |723,94 4.683,94 84,54% | 15,46%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
250 5.750,00 19,80 4.950,00 396,96 65,19 120,72 70,43 | 70,64 | 723,94 5.673,94 87,24% | 12,76%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
300 6.900,00 19,80 5.940,00 396,96 65,19 120,72 70,43 | 70,64 | 723,94 6.663,94 89,14% | 10,86%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
350 8.050,00 19,80 6.930,00 396,96 65,19 120,72 70,43 | 70,64 | 723,94 7.653,94 90,54% 9,46%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
400 9.200,00 19,80 7.920,00 396,96 65,19 120,72 70,43 | 70,64 |723,94 8.643,94 91,62% 8,38%

FUENTE: ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO
ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 17 PUNTO DE EQUILIBRIO (VENTILADOR DE CONGELADOR)
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Tabla 23 PUNTO DE EQUILIBRIO (PASTILLA)
P.E. 1.341 PASTILLA 6.707,10
PUNTO DE INGRESO | COSTO FIJO + COSTO VARIABLE
EQUILIBRIO =
PVP.
UNITARI | $ cv. MARG.
05,00 UNITARIO | 3,30 VARIABLE 1,70
pastilla
COSTO VARIABLE COSTOS FIIOS COSTOS FIIOS
MARGEN
PASTIL | |\ cos TOTALC. COSTO | ccen | DECOSTO
LA PROPORC | VARIABL SERVICIOS DEPRECI | TOTALC. | TOTAL | MARGEN | 75 0
ION E |SUELDOS BASICOS | ARRIENDO IESS | ACIONES | FIIO VARIABLES
$ $ $ $ $ $ $ $ $
300 |1.500,00 |3,30 990,00 | 1.250,42 205,35 380,28 221,85 |22251 |2.280,41 |3.27041 | 30,27% | 69,73%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
600  |3.000,00 |3,30 1.980,00 | 1.250,42 205,35 380,28 221,85 [222,51 |2.28041 |4.26041 | 46,47% | 53,53%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
900 | 4.500,00 |3,30 2.970,00 |1.250,42 205,35 380,28 221,85 |22251 |2.280,41 |5.250,41 | 56,57% | 43,43%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
1.200 |6.000,00 |3,30 3.960,00 | 1.250,42 205,35 380,28 221,85 [222,51 |2.280,41 |6.24041 | 63,46% | 36,54%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
1.500 |7.500,00 |3,30 4.950,00 |1.250,42 205,35 380,28 221,85 |22251 |2.28041 |7.23041 | 68,46% | 31,54%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
1.800 |9.000,00 |3,30 5.940,00 | 1.250,42 205,35 380,28 221,85 |[22251 |2.28041 |8.22041 | 72,26% | 27,74%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
2100 |10.500,00 |3,30 6.930,00 |1.250,42 205,35 380,28 221,85 |222,51 |2.280,41 |9.21041 | 75.24%| 24,76%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
2.400 | 12.000,00 |3,30 7.920,00 |1.250,42 205,35 380,28 221,85 |222,51 |2.280,41 |10.200,41 | 77,64% | 22,36%

FUENTE: ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO
ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 18 PUNTO DE EQUILIBRIO (PASTILLA)
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Tabla 24 PUNTO DE EQUILIBRIO (TIMERS)
P.E. 782 TIMERS 6.254,85
PUNTO DE INGRESO | COSTO FIIO + COSTO VARIABLE
EQUILIBRIO s=
PVP.
UNITARI | $ C.v. MARG.
o | 8,00 UNITARIO | 5,50 VARIABLE 2,50
TIMER
s
COSTO VARIABLE COSTOS FII0S COSTOS FII0S
MARGEN
TIMER | |\ e cos TOTALC. COSTO | ccen | DECOSTO
s PROPORC | VARIABL SERVICIOS DEPRECI |TOTALC.| TOTAL | MARGEN | 7% o
ION E__ | SUELDOS BASICOS | ARRIENDO IESS | ACIONES | FLIO VARIABLES
$ $ $ $ $ $ $ $ $
200 |1.600,00 |5,50 1.100,00 |1.071,79 176,02 325,96 190,16 190,72 |1.954,64 |3.054,64 | 36,01% | 63,99%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
300 | 2.400,00 |550 1.650,00 | 1.071,79 176,02 325,96 190,16 | 190,72 | 1.954,64 |3.604,64 | 4577% | 54,23%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
400  |3.20000 |5,50 2.200,00 |1.071,79 176,02 325,96 190,16 190,72 |1.954,64 |4.154,64 | 52,95% | 47,05%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
500 | 4.000,00 |550 2.750,00 | 1.071,79 176,02 325,96 190,16 | 190,72 | 1.954,64 |4.704,64 | 58,45% | 41,55%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
600 | 4.800,00 |550 3.300,00 | 1.071,79 176,02 325,96 190,16 | 190,72 |1.954,64 |5.254,64 | 62,80% | 37,20%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
700 |5.600,00 |5,50 3.850,00 |1.071,79 176,02 325,96 190,16 190,72 | 1.954,64 |5.804,64 | 66,33% | 33,67%
$ $ $ $ S S S $ $
800 |6.400,00 |5,50 4.400,00 |1.071,79 176,02 325,96 190,16 190,72 |1.954,64 |6.354,64 | 69,24% | 30,76%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
900 |7.200,00 |5,50 4.950,00 | 1.071,79 176,02 325,96 190,16 | 190,72 | 1.954,64 | 6.904,64 | 71,69% | 2831%

FUENTE: ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO
ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 19 PUNTO DE EQUILIBRIO (TIMERS)
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Tabla 25 PUNTO DE EQUILIBRIO (TERMOSTATO)
P.E. 277 TERmosTATO | 2.768,01
PUNTO DE INGRESO | COSTO FIJO + COSTO VARIABLE
EQUILIBRIO 5=
PVP.
UNITARI | $ Cc.v. MARG.
0 | 10,00 UNITARIO | 6,60 VARIABLE 3,40
TERMO
STATO
COSTO VARIABLE COSTOS FIJOS COSTOS FIJOS
MARGEN
TERMO | |\ o5 TOTALC. DEPR COSTO | cen | DECOSTO
STATO PROPORC | VARIABL SERVICIOS ECIAC | TOTALC. | TOTAL | MARSER | g
ION E SUELDOS BASICOS | ARRIENDO IESS |IONES | FUO VARIABLES
$ $ $ $ $ $ $ $ $
50 500,00 6,60 330,00 | 516,05 84,75 156,94 91,56 |91,83 |941,12 [1.271,12 | 2596% | 74,04%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
100 1.000,00 | 6,60 660,00 | 516,05 84,75 156,94 91,56 |91,83 | 941,12 |1.601,12 | 41,22% | 58,78%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
150 1.500,00 | 6,60 990,00 | 516,05 84,75 156,94 91,56 |91,83 941,12 [1.931,12 | 51,27% | 48,73%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
200 2.000,00 | 6,60 1.320,00 | 516,05 84,75 156,94 91,56 |91,83 | 941,12 |2.261,12 | 58,38% | 41,62%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
250 2.500,00 | 6,60 1.650,00 | 516,05 84,75 156,94 91,56 |91,83 |941,12 |2.591,12 | 63,68% | 36,32%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
300 3.000,00 | 6,60 1.980,00 | 516,05 84,75 156,94 91,56 |91,83 |941,12 [2.921,12 | 67,78% | 32,22%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
350 3.500,00 | 6,60 2.310,00 | 516,05 84,75 156,94 91,56 |91,83 |941,12 |[3.251,12 | 71,05% | 28,95%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
400 4.000,00 | 6,60 2.640,00 | 516,05 84,75 156,94 91,56 |91,83 | 941,12 |3.581,12 | 73,72% | 26,28%

FUENTE: ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO
ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 20 PUNTO DE EQUILIBRIO (TERMOSTATO)
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Tabla 26 PUNTO DE EQUILIBRIO (RESISTENCIA)
P.E. 322 ResisTencia | 4.826,27
PUNTO DE INGRESO | COSTO FIIO + COSTO VARIABLE
EQUILIBRIO 5=
PVP.
UNITARI | $ cv. MARG.
0 | 15,00 UNITARIO | 13,20 VARIABLE | 1,80
RESIST
ENCIA
COSTO VARIABLE COSTOS FIIOS COSTOS FIIOS
MARGEN
RESIST | | —orcos TOTALC. DEPRE COSTO | cen | DECOSTO
ENCIA PROPOR | VARIABL SERVICIOS CIACIO | TOTALC. | TOTAL | MAReew |75 )
CION E_ | SUELDOS BASICOS | ARRIENDO | IESS | NES FIIO VARIABLES
$ $ $ $ $ $ $ $ $
50 750,00  [13,20 | 660,00 |317,57 52,15 96,58 56,34 |5651 |579,15 |1.23915 | 53,26% | 46,74%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
100 |1.50000 |1320  |1.320,00 | 317,57 52,15 96,58 5634|5651 |579,5 |1.899,15 | 69,50% | 30,50%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
150 |2.250,00 |13,20 | 1.980,00 | 317,57 52,15 96,58 5634|5651 |579,15 |2.55915 | 77,37% | 22,63%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
200 |3.000,00 |1320 |2.640,00 | 317,57 52,15 96,58 5634|5651 |579,5 |3.21915 | 82,01% | 17,99%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
250  |3.750,00 |1320  |3.300,00 | 317,57 52,15 96,58 56,34 |5651 |579,15 |3.879,15 | 8507% | 14,93%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
300 |4.500,00 |1320 | 3.960,00 | 317,57 52,15 96,58 5634 |5651 |579,15 | 453915 | 87,24% | 12,76%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
350  |5.250,00 |1320  |4.620,00 | 317,57 52,15 96,58 56,34 |5651 |579,15 |5.199,15 | 88,86% | 11,14%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
400 |6.000,00 [13,20 |5.280,00 |317,57 52,15 96,58 5634|5651 |579,15 |5.85915 | 90,12%| 9,88%

FUENTE: ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO

ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 21 PUNTO DE EQUILIBRIO (RESISTENCIA)
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Tabla 27 PUNTO DE EQUILIBRIO (CAPACITOR)
P.E. 372 capacitor | 2.976,20
PUNTO DE INGRESO | COSTO FIJO + COSTO VARIABLE
EQUILIBRIO 5=
PVP.
UNITARI | $ Ccv. MARG.
0| 8,00 UNITARIO | 4,40 VARIABLE 3,60
CAPACI
TOR
COSTO VARIABLE COSTOS FIIOS COSTOS FIIOS
MARGEN
CAPACI | |\ oecos TOTALC. DEPRECI COSTO | ccen | DECOSTO
TOR PROPORC | VARIABL SERVICIOS ACIONE | TOTALC. | TOTAL | MARCEM | ™o
ION E SUELDOS BASICOS | ARRIENDO IESS |S FIIO VARIABLES
$ $ $ $ $ $ $ $ $
100 800,00 4,40 440,00 | 734,37 120,60 223,34 130,29 | 130,68 |1.339,29 | 1.779,29 24,73% | 75,27%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
150 1.200,00 | 4,40 660,00 | 734,37 120,60 223,34 130,29 | 130,68 |1.339,29 |1.999,29 33,01% | 66,99%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
200 1.600,00 | 4,40 880,00 | 734,37 120,60 223,34 130,29 | 130,68 |1.339,29 |2.219,29 39,65% | 60,35%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
250 2.000,00 | 4,40 1.100,00 | 734,37 120,60 223,34 130,29 | 130,68 |1.339,29 |2.439,29 45,10% | 54,90%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
300 2.400,00 | 4,40 1.320,00 | 734,37 120,60 223,34 130,29 130,68 |1.339,29 |2.659,29 49,64% | 50,36%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
350 2.800,00 | 4,40 1.540,00 | 734,37 120,60 223,34 130,29 | 130,68 |1.339,29 |2.879,29 53,49% | 46,51%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
400 3.200,00 | 4,40 1.760,00 | 734,37 120,60 223,34 130,29 130,68 |1.339,29 |3.099,29 56,79% | 43,21%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
450 3.600,00 | 4,40 1.980,00 | 734,37 120,60 223,34 130,29 | 130,68 |1.339,29 |3.319,29 59,65% | 40,35%

FUENTE: ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO

ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 22 PUNTO DE EQUILIBRIO (CAPACITOR)
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Tabla 28 PUNTO DE EQUILIBRIO (RELAY PROTECTOR)
RELAY_PROTE $
P.E. 298 CTOR 2.976,20
PUNTO DE INGRESO | COSTO FlJO + COSTO VARIABLE
EQUILIBRIO S=
PVP.
UNITARI | $ C.V. MARG.
O | 10,00 UNITARIO | 5,50 VARIABLE 4,50
RELAY_PROTECTOR
COSTO VARIABLE COSTOS FIJOS COSTOS FIJOS
RELAY_ TOTALC COSTO MARGEN
PROTEC | INGRESOS ' MARGEN | DECOSTO
e PROPORC | VARIABL SERVICIOS DEPRECI |TOTALC.| TOTAL | "PRF | ruo
ION E SUELDOS BASICOS ARRIENDO IESS ACIONES FIJO VARIABLES
$ $ $ $ $ $ $ $ $
50 500,00 5,50 275,00 734,37 120,60 223,34 130,29 130,68 1.339,29 | 1.614,29 17,04% | 82,96%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
100 1.000,00 5,50 550,00 734,37 120,60 223,34 130,29 130,68 1.339,29 | 1.889,29 29,11% | 70,89%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
150 1.500,00 5,50 825,00 734,37 120,60 223,34 130,29 130,68 1.339,29 | 2.164,29 38,12% | 61,88%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
200 2.000,00 5,50 1.100,00 | 734,37 120,60 223,34 130,29 130,68 1.339,29 | 2.439,29 45,10% | 54,90%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
250 2.500,00 5,50 1.375,00 | 734,37 120,60 223,34 130,29 130,68 1.339,29 | 2.714,29 50,66% | 49,34%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
300 3.000,00 5,50 1.650,00 | 734,37 120,60 223,34 130,29 130,68 1.339,29 | 2.989,29 55,20% | 44,80%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
350 3.500,00 5,50 1.925,00 | 734,37 120,60 223,34 130,29 130,68 1.339,29 | 3.264,29 58,97% | 41,03%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
400 4.000,00 5,50 2.200,00 | 734,37 120,60 223,34 130,29 130,68 1.339,29 | 3.539,29 62,16% | 37,84%

FUENTE: ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO
ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 23 PUNTO DE EQUILIBRIO (RELAY PROTECTOR)
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Tabla 29 PUNTO DE EQUILIBRIO (GAS R134a)
P.E. 1.067 GAs R134a_ | 9.068,31
PUNTO DE INGRESO | COSTO FIIO + COSTO VARIABLE
EQUILIBRIO s=
PVP.
UNITARI | $ cv. MARG.
0850 UNITARIO | 6,60 VARIABLE 1,90
GAS_R
134a
COSTO VARIABLE COSTOS FIIOS COSTOS FIIOS
MARGEN
GASR | |\ orcoe TOTALC. COSTO | een | DECOSTO
134a PROPORC | VARIABL SERVICIOS DEPRECI | TOTALC. | TOTAL | MARGEN | %2 0
ION E_|suewbos BASICOS | ARRIENDO IESS | ACIONES | FUO VARIABLES
$ $ $ $ $ $ $ $ $
200 | 1.700,00 | 6,60 1.320,00 |1.111,48 182,54 338,03 197,20 |197,78 |2.027,03 |3.347,03 | 39,44% | 60,56%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
400 |3.400,00 |6,60 2.640,00 | 1.111,48 182,54 338,03 197,20 [197,78 |2.027,03 |4.667,03 | 56,57% | 43,43%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
600  |5.100,00 | 6,60 3.960,00 | 1.111,48 182,54 338,03 197,20 | 197,78 | 2.027,03 |5.987,03 | 66,14% | 33,86%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
800 | 6.800,00 | 6,60 5.280,00 | 1.111,48 182,54 338,03 197,20 [197,78 |2.027,03 |7.307,03 | 72,26% | 27,74%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
1.000 | 8.500,00 | 6,60 6.600,00 | 1.111,48 182,54 338,03 197,20 | 197,78 |2.027,03 |8.627,03 | 76,50% | 23,50%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
1.200 | 10.200,00 | 6,60 7.920,00 | 1.111,48 182,54 338,03 197,20 [197,78 |2.027,03 |9.947,03 | 79,62% | 20,38%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
1.400 | 11.900,00 | 6,60 9.240,00 |1.111,48 182,54 338,03 197,20 |197,78 | 2.027,03 |11.267,03 | 82,01% | 17,99%
$
$ 10.560,0 | $ $ $ $ $ $ $
1.600 | 13.600,00 | 6,60 0 1.111,48 182,54 338,03 197,20 | 197,78 | 2.027,03 | 12.587,03 | 83,90% | 16,10%

FUENTE: ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO

ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 24 PUNTO DE EQUILIBRIO (GAS R134a)
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Tabla 30 PUNTO DE EQUILIBRIO (GAS R12)
P.E. 326 GAS_R12 2.769,07
PUNTO DE INGRESO | COSTO FlJO + COSTO VARIABLE
EQUILIBRIO S=
PVP.
UNITARI | $ C.v. MARG.
O | 8,50 UNITARIO | 5,50 VARIABLE 3,00
GAS_R
12
COSTO VARIABLE COSTOS FlJOS COSTOS FlJOS
MARGEN
GAS_R | |\ rcos TOTALC. DEPR COSTO | ccen | DECOSTO
12 PROPORC | VARIABL SERVICIOS ECIACI | TOTALC. | TOTAL | 'WRSER | “ajo
ION E SUELDOS BASICOS ARRIENDO IESS | ONES FlJO VARIABLES
$ $ $ $ $ $ $ $ $
50 425,00 5,50 275,00 535,89 88,01 162,98 95,08 |95,36 | 977,32 1.252,32 21,96% | 78,04%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
100 850,00 5,50 550,00 535,89 88,01 162,98 95,08 |95,36 | 977,32 1.527,32 36,01% | 63,99%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
150 1.275,00 5,50 825,00 535,89 88,01 162,98 95,08 |95,36 | 977,32 1.802,32 45,77% | 54,23%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
200 1.700,00 5,50 1.100,00 | 535,89 88,01 162,98 95,08 |95,36 | 977,32 2.077,32 52,95% | 47,05%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
250 2.125,00 5,50 1.375,00 | 535,89 88,01 162,98 95,08 |95,36 | 977,32 2.352,32 58,45% | 41,55%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
300 2.550,00 5,50 1.650,00 | 535,89 88,01 162,98 95,08 |95,36 | 977,32 2.627,32 62,80% | 37,20%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
350 2.975,00 5,50 1.925,00 | 535,89 88,01 162,98 95,08 |95,36 | 977,32 2.902,32 66,33% | 33,67%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
400 3.400,00 5,50 2.200,00 | 535,89 88,01 162,98 95,08 | 95,36 | 977,32 3.177,32 69,24% | 30,76%

FUENTE: ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO

ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 25 PUNTO DE EQUILIBRIO (GAS R12)
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Tabla 31 PUNTO DE EQUILIBRIO (ROLLO DE CANERIA)
ROLLO_CANIE S
P.E. 72 RIA 2.750,98
PUNTO DE INGRESO | COSTO FlJO + COSTO VARIABLE
EQUILIBRIO S=
PVP.
UNITARI | $ C.v. MARG.
O | 38,00 UNITARIO | 27,50 VARIABLE 10,50
ROLLO_CANIERIA
ROLLO COSTO VARIABLE COSTOS FIJOS COSTOS FIJOS
MARGEN
_CANIE | INGRESOS LU (S bIEs COSTO | ceen | DECOSTO
o PROPOR | VARIABL SERVICIOS | MANTENIMIEN ECIAC | TOTALC. | TOTAL | ‘PR | ruo
CION E SUELDOS BASICOS TO IESS | IONES FJO VARIABLES
$ $ $ $ $ $ $ $ $
20 760,00 27,50 550,00 416,81 68,45 126,76 73,95 | 74,17 | 760,14 1.310,14 41,98% | 58,02%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
30 1.140,00 27,50 825,00 416,81 68,45 126,76 73,95 |74,17 | 760,14 1.585,14 52,05% | 47,95%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
40 1.520,00 27,50 1.100,00 | 416,81 68,45 126,76 73,95 | 74,17 | 760,14 1.860,14 59,14% | 40,86%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
50 1.900,00 27,50 1.375,00 | 416,81 68,45 126,76 73,95 | 74,17 | 760,14 2.135,14 64,40% | 35,60%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
60 2.280,00 27,50 1.650,00 | 416,81 68,45 126,76 73,95 | 74,17 | 760,14 2.410,14 68,46% | 31,54%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
70 2.660,00 27,50 1.925,00 | 416,81 68,45 126,76 73,95 | 74,17 | 760,14 2.685,14 71,69% | 28,31%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
80 3.040,00 27,50 2.200,00 | 416,81 68,45 126,76 73,95 | 74,17 | 760,14 2.960,14 74,32% | 25,68%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
90 3.420,00 27,50 2.475,00 | 416,81 68,45 126,76 73,95 | 74,17 | 760,14 3.235,14 76,50% | 23,50%

FUENTE: ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO

ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 26 PUNTO DE EQUILIBRIO (ROLLO DE CANERIA)

$4.000,00
$3.500,00
$3.000,00 =
$2.500,00 - INGRESOS
$2.000,00 TOTAL C. VARIABLE
$1.500,00 TOTALC. FIJO
$1.000,00 COSTO TOTAL
$500,00
5-
20 30 40 50 60 70 80 90
Tabla 32 PUNTO DE EQUILIBRIO (FILTRO)
P.E. 3.137 FILTRO 6.274,15
PUNTO DE INGRESO | COSTO FIJO + COSTO VARIABLE
EQUILIBRIO =
PVP.
UNITARI | $ CV. MARG.
02,00 UNITARIO | 1,10 VARIABLE 0,90
FILTRO
COSTO VARIABLE COSTOS FLIOS COSTOS FIIOS
MARGEN
FILTRO | INGRESOS UETELLE COSTO | een | DECOSTO
PROPORC | VARIABL SERVICIOS | MANTENIMIEN DEPRECI | TOTALC. | TOTAL | AFCE | "o
ION E SUELDOS BASICOS | TO IESS | ACIONES | FIIO VARIABLES
$ $ $ $ $ $ $ $ $
2.000 |4.000,00 |1,10 2.200,00 | 1.548,14 254,25 470,82 274,68 | 27548 |2.823,37 |5.02337 | 43,80% | 56,20%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
2.200 |4.400,00 |1,10 2.420,00 | 1.548,14 254,25 470,82 274,68 |275,48 |2.823,37 |5.24337 | 46,15% | 53,85%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
2.400 |4.800,00 |1,10 2.640,00 | 1.548,14 254,25 470,82 274,68 | 27548 |2.823,37 |5.463,37 | 48,32% | 51,68%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
2.600 |5.200,00 |1,10 2.860,00 | 1.548,14 254,25 470,82 274,68 | 27548 |2.823,37 |5.683,37 | 50,32% | 49,68%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
2.800 |5.600,00 |1,10 3.080,00 | 1.548,14 254,25 470,82 274,68 |275,48 |2.823,37 |5.90337 | 52,17% | 47,83%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
3.000 |6.000,00 |1,10 3.300,00 | 1.548,14 254,25 470,82 274,68 | 27548 |2.823,37 |6.12337 | 53,89% | 46,11%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
3.200 |6.400,00 |1,10 3.520,00 | 1.548,14 254,25 470,82 274,68 27548 | 2.823,37 |6.343,37 | 55,49% | 44,51%
$ $ $ $ $ $ $ $ $
3.400 |6.800,00 |1,10 3.740,00 | 1.548,14 254,25 470,82 274,68 |27548 |2.823,37 |6.563,37 | 56,98% | 43,02%

FUENTE: ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO

ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO




Grafico 27 PUNTO DE EQUILIBRIO (FILTRO)
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5.7 ESTADO DE RESULTADOS
El estado de resultados de pérdidas y ganancias, detalla la utilidad neta que se dejara después
que se le resten a las ventas todos los gastos y costos por cada afio del proyecto, asi en el
primer afio la utilidad sera de $493,63; como se muestra en la Tabla #33 a continuacion:

Tabla 33 ESTADO DE RESULTADOS

COMPRENSOR
ANO 1 ANO 2 ANO 3 ANO 4 ANO 5
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S 5 S S
PERIODO 40.920,00 43.622,77 46.504,05 49.575,64 52.850,11
$ $ $ $ $
costos variables 36.828,00 39.260,49 41.853,64 44.618,08 47.565,10
$ $ $ $ S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 4.092,00 4.362,28 4.650,40 4.957,56 5.285,01
VENTILADOR NOFROST
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S S S S
PERIODO 5.208,00 5.551,99 5.918,70 6.309,63 6.726,38
costos variables 4.092,00 4.362,28 4.650,40 4.957,56 5.285,01
$ $ $ $ S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 1.116,00 1.189,71 1.268,29 1.352,06 1.441,37
VENTILADOR DE CONGELADOR
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S S S S
PERIODO 5.520,00 5.884,60 6.273,27 6.687,62 7.129,34
costos variables 4.752,00 5.065,87 5.400,47 5.757,17 6.137,43
$ $ $ $ S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 768,00 818,73 872,80 930,45 991,91




PASTILLA

VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S $ S $ S
PERIODO 3.780,00 4.029,67 4.295,83 4.579,57 4.882,05
costos variables 2.494,80 2.659,58 2.835,25 3.022,51 3.222,15
$ S S S S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 1.285,20 1.370,09 1.460,58 1.557,05 1.659,90
TIMERS
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S $ S $ S
PERIODO 5.184,00 5.526,40 5.891,42 6.280,55 6.695,38
costos variables 3.564,00 3.799,40 4.050,35 4.317,88 4.603,07
$ S S S S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 1.620,00 1.727,00 1.841,07 1.962,67 2.092,31
TERMOSTATO
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S $ S $ S
PERIODO 3.120,00 3.326,08 3.545,76 3.779,96 4.029,63
costos variables 2.059,20 2.195,21 2.340,20 2.494,77 2.659,55
S S S S S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 1.060,80 1.130,87 1.205,56 1.285,19 1.370,07
RESISTENCIA
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S $ S $ S
PERIODO 2.880,00 3.070,22 3.273,01 3.489,19 3.719,66
costos variables 2.534,40 2.701,80 2.880,25 3.070,49 3.273,30
$ S S S $
GANANCIA BRUTA EN VENTA 345,60 368,43 392,76 418,70 446,36
CAPACITOR
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S $ S $ S
PERIODO 3.552,00 3.786,61 4.036,72 4.303,34 4.587,58
costos variables 1.953,60 2.082,64 2.220,19 2.366,84 2.523,17
$ S S S $
GANANCIA BRUTA EN VENTA 1.598,40 1.703,97 1.816,52 1.936,50 2.064,41
ELAY PROTECTOR
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S $ S $ S
PERIODO 4.440,00 4.733,26 5.045,89 5.379,18 5.734,47
costos variables 2.442,00 2.603,29 2.775,24 2.958,55 3.153,96
$ $ $ $ $
GANANCIA BRUTA EN VENTA 1.998,00 2.129,97 2.270,65 2.420,63 2.580,51
GAS R134a
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S S $ S
PERIODO 5.712,00 6.089,28 6.491,47 6.920,24 7.377,32
costos variables 4.435,20 4.728,14 5.040,44 5.373,36 5.728,27
$ $ $ $ $
GANANCIA BRUTA EN VENTA 1.276,80 1.361,13 1.451,04 1.546,88 1.649,05
GAS R12
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S S $ S
PERIODO 2.754,00 2.935,90 3.129,82 3.336,54 3.556,92
costos variables 1.782,00 1.899,70 2.025,18 2.158,94 2.301,54
GANANCIA BRUTA EN VENTA S S S $ $




972,00 | 1.036,20 | 1.104,64 | 1.177,60 | 1.255,38
ROLLO DE CANERIA
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S S S S
PERIODO 9.576,00 10.208,49 10.882,77 11.601,57 12.367,86
costos variables 6.930,00 7.387,73 7.875,69 8.395,87 8.950,42
$ S S S S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 2.646,00 2.820,77 3.007,08 3.205,70 3.417,43
FILTRO
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S S S S
PERIODO 1.872,00 1.995,65 2.127,46 2.267,98 2.417,78
$ $ $ $ S
costos variables 1.029,60 1.097,61 1.170,10 1.247,39 1.329,78
$ S S S S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 842,40 898,04 957,36 1.020,59 1.088,00
COMPRENSOR
ANO 6 ANO 7 ANO 8 ANO 9 ANO 10
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S S S S
PERIODO 56.340,86 60.062,18 64.029,28 68.258,42 72.766,89
$ $ $ $ S
costos variables 50.706,78 54.055,96 57.626,36 61.432,58 65.490,20
$ $ $ $ S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 5.634,09 6.006,22 6.402,93 6.825,84 7.276,69
VENTILADOR NOFROST
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S S S S
PERIODO 7.170,66 7.644,28 8.149,18 8.687,44 9.261,24
costos variables 5.634,09 6.006,22 6.402,93 6.825,84 7.276,69
$ $ $ $ S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 1.536,57 1.638,06 1.746,25 1.861,59 1.984,55
VENTILADOR DE CONGELADOR
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S S S S
PERIODO 7.600,23 8.102,23 8.637,38 9.207,88 9.816,06
costos variables 6.542,81 6.974,96 7.435,66 7.926,78 8.450,35
$ $ $ $ S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 1.057,42 1.127,27 1.201,72 1.281,10 1.365,71
PASTILLA
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S S S S
PERIODO 5.204,51 5.548,27 5.914,73 6.305,40 6.721,87
costos variables 3.434,98 3.661,86 3.903,72 4.161,56 4.436,43
$ $ $ $ S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 1.769,53 1.886,41 2.011,01 2.143,83 2.285,44
TIMERS
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S S S S
PERIODO 7.137,61 7.609,05 8.111,63 8.647,40 9.218,56
costos variables 4.907,11 5.231,22 5.576,74 5.945,09 6.337,76
$ $ $ $ S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 2.230,50 2.377,83 2.534,88 2.702,31 2.880,80




TERMOSTATO

VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S $ S $ S
PERIODO 4.295,78 4.579,52 4.882,00 5.204,45 5.548,21
costos variables 2.835,22 3.022,48 3.222,12 3.434,94 3.661,82
$ S $ $ $
GANANCIA BRUTA EN VENTA 1.460,57 1.557,04 1.659,88 1.769,51 1.886,39
RESISTENCIA
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S $ S $ S
PERIODO 3.965,34 4.227,25 4.506,46 4.804,11 5.121,42
costos variables 3.489,50 3.719,98 3.965,68 4.227,62 4.506,85
$ $ $ $ $
GANANCIA BRUTA EN VENTA 475,84 507,27 540,78 576,49 614,57
CAPACITOR
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL $ $ $ $ $
PERIODO 4.890,59 5.213,61 5.557,97 5.925,07 6.316,42
costos variables 2.689,82 2.867,48 3.056,88 3.258,79 3.474,03
$ $ $ $ $
GANANCIA BRUTA EN VENTA 2.200,76 2.346,12 2.501,09 2.666,28 2.842,39
RELAY PROTECTOR
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S $ S $ S
PERIODO 6.113,23 6.517,01 6.947,46 7.406,34 7.895,53
costos variables 3.362,28 3.584,36 3.821,10 4.073,49 4.342,54
$ $ $ $ S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 2.750,95 2.932,65 3.126,36 3.332,85 3.552,99
GAS R134a
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S $ S $ S
PERIODO 7.864,59 8.384,05 8.937,81 9.528,15 10.157,49
costos variables 6.106,62 6.509,97 6.939,95 7.398,33 7.886,99
$ $ $ $ S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 1.757,97 1.874,08 1.997,86 2.129,82 2.270,50
GAS R12
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S $ S $ S
PERIODO 3.791,86 4.042,31 4.309,30 4.593,93 4.897,36
costos variables 2.453,55 2.615,61 2.788,37 2.972,54 3.168,88
$ $ $ $ $
GANANCIA BRUTA EN VENTA 1.338,30 1.426,70 1.520,93 1.621,39 1.728,48
ROLLO DE CANERIA
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S S S S
PERIODO 13.184,75 14.055,61 14.983,98 15.973,67 17.028,73
costos variables 9.541,60 10.171,82 10.843,67 11.559,89 12.323,42
$ $ $ $ $
GANANCIA BRUTA EN VENTA 3.643,16 3.883,79 4.140,31 4.413,78 4.705,31
FILTRO
VENTAS NETAS DEL PRODUCTO EN EL S S S S S
PERIODO 2.577,47 2.747,71 2.929,20 3.122,67 3.328,93
$ $ $ $ $
costos variables 1.417,61 1.511,24 1.611,06 1.717,47 1.830,91
GANANCIA BRUTA EN VENTA S S S S S




1.159,86 1.236,47 1.318,14 1.405,20 1.498,02
ANO 1 ARNO 2 ARNO 3 ARNO 4 ANO 5
$ $ $ $ $
VENTAS NETAS TOTALES EN EL PERIODO | 94.518,00 100.760,91 | 107.416,17 | 114.511,01 | 122.074,46
$ $ $ $ $
COSTO VARIABLE TOTAL 74.896,80 79.843,73 85.117,41 90.739,42 96.732,76
$ $ $ $ $
GANANCIA BRUTA EN VENTA 19.621,20 20.917,18 22.298,76 23.771,59 25.341,71
$ $ $ $ $
costos fijos 16.234,60 16.721,64 17.223,29 17.739,98 18.272,18
TOTAL DEPRECIACIONES Y $ $ $ $ $
AMORTIZACIONES 1.755,33 1.755,33 3.088,67 1.755,33 3.638,67
$ $ $ $
OTROS INGRESOS $ - 29,63 126,20 71,58 262,05
$ $ $ $ $
OTROS GASTOS 1.137,64 949,11 729,84 474,82 175,82

5.8 FINANCIAMIENTO

ANO 6 ANO 7 ANO 8 ANO 9 ANO 10
$ $ $ $ S
VENTAS NETAS TOTALES EN EL PERIODO | 130.137,48 138.733,06 147.896,38 157.664,94 168.078,71
$ S $ $ S
COSTO VARIABLE TOTAL 103.121,95 109.933,16 117.194,24 124.934,92 133.186,88
$ S $ $ S
GANANCIA BRUTA EN VENTA 27.015,53 28.799,90 30.702,14 32.730,01 34.891,83
$ S $ $ S
costos fijos 18.820,35 19.384,96 19.966,51 20.565,50 21.182,47
TOTAL DEPRECIACIONES Y S $ $ $ $
AMORTIZACIONES 2.305,33 3.638,67 5.105,33 6.438,67 5.105,33
$ S $ $ S
OTROS INGRESOS 39,05 450,76 744,05 618,03 1.057,16
OTROS GASTOS S -1 S $ $

PN [N I P POV
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El total de la inversion inicial es de $10320, de los cuales $2320 es de capital propio y $8000
es financiado en una entidad bancaria, a una tasa de 15,20% a un plazo de 5 afios, como

detalla la Tabla #34;



Especificar valores

Tabla 34 FINANCIAMIENTO

Resumen del préstamo

Importe del Pago
préstamo 8.000,00 € programado 191,16 €
Numero de
Tasa de pagos
interés anual 15,20 % programado 60
Plazo del
préstamo en Numero de
afios 5 pagos real 60
Total de
Numero de pagos
pagos al afio 12 anticipados - €
Fecha inicial
del
préstamo | 01/01/2015 Interés total | 3.469,62 €
Pagos
adicionales
opcionales
Nombre de
entidad de
crédito: | COOPERATIVA JEP
Interés
N CEIEE Saldo inicial Pago Pago total | Capital Interés Saldo final | acumulativ
pago programado o
1 01/02/2015 8.000,00 € 191,16 €| 191,16 € 89,83€| 101,33 € 7.910,17 € 101,33 €
2 01/03/2015 7.910,17 € 191,16 €| 191,16 € 90,96 €| 100,20€ 7.819,21 € 201,53 €
3 01/04/2015 7.819,21 € 191,16 €| 191,16 € 92,12 € 99,04 € 7.727,09 € 300,57 €
4 01/05/2015 7.727,09 € 191,16 € 191,16 € 93,28 € 97,88 € 7.633,81 € 398,45 €
5 01/06/2015 7.633,81 € 191,16 € 191,16 € 94,47 € 96,69 € 7.539,34 € 495,14 €
6 01/07/2015 7.539,34 € 191,16 € 191,16 € 95,66 € 95,50 € 7.443,68 € 590,64 €
7 01/08/2015 7.443,68 € 191,16 €| 191,16 € 96,87 € 94,29 € 7.346,81 € 684,93 €
8 01/09/2015 7.346,81 € 191,16 €| 191,16 € 98,10 € 93,06 € 7.248,71 € 777,99 €
9 01/10/2015 7.248,71 € 191,16 €| 191,16 € 99,34 € 91,82 € 7.149,36 € 869,80 €
10 01/11/2015
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7.149,36 € 191,16 €| 191,16 €| 100,60 € 90,56 € 7.048,76 € 960,36 €
11 01/12/2015 7.048,76 € 191,16 €| 191,16 €| 101,88€ 89,28 € 6.946,88 €| 1.049,65 €
12 01/01/2016 6.946,88 € 191,16 €| 191,16 €| 103,17 € 87,99 € 6.843,72 €| 1.137,64€
13 01/02/2016 6.843,72 € 191,16 €| 191,16 €| 104,47 € 86,69 € 6.739,24 €| 1.224,33 €
14 01/03/2016 6.739,24 € 191,16 €| 191,16€| 105,80€ 85,36 € 6.633,45€| 1.309,69 €
15 01/04/2016 6.633,45 € 191,16 €| 191,16 €| 107,14 € 84,02 € 6.526,31€| 1.393,72€
16 01/05/2016 6.526,31 € 191,16 €| 191,16 €| 108,49 € 82,67 € 6.417,82 €| 1.476,38€
17 01/06/2016 6.417,82 € 191,16 €| 191,16 €| 109,87 € 81,29 € 6.307,95€| 1.557,68 €
18 01/07/2016 6.307,95 € 191,16 €| 191,16 €| 111,26 € 79,90 € 6.196,69€| 1.637,58€
19 01/08/2016 6.196,69 € 191,16 €| 191,16 €| 112,67 € 78,49 € 6.084,02 €| 1.716,07 €
20 01/09/2016 6.084,02 € 191,16 €| 191,16 €| 114,10€ 77,06 € 5.969,92 €| 1.793,13€
21 01/10/2016 5.969,92 € 191,16 €| 191,16 €| 115,54€ 75,62 € 5.854,38 €| 1.868,75 €
22 01/11/2016 5.854,38 € 191,16 €| 191,16 €| 117,00€ 74,16 € 5.737,38€| 1.942,91¢€
23 01/12/2016 5.737,38 € 191,16 €| 191,16 €| 118,49€ 72,67 € 5.618,89 €| 2.015,58 €
24 01/01/2017 5.618,89 € 191,16 €| 191,16 €| 119,99€ 71,17 € 5.498,90€| 2.086,75€
25 01/02/2017 5.498,90 € 191,16 €| 191,16€| 121,51€ 69,65 € 5.377,40€| 2.156,41 €
26 01/03/2017 5.377,40 € 191,16 €| 191,16 €| 123,05€ 68,11 € 5.25435€| 2.224,52 €
27 01/04/2017 5.254,35 € 191,16 €| 191,16 €| 124,61€ 66,56 € 5.129,74 €| 2.291,07 €
28 01/05/2017 5.129,74 € 191,16 €| 191,16 €| 126,18€ 64,98 € 5.003,56 €| 2.356,05 €
29 01/06/2017 5.003,56 € 191,16 €| 191,16 €| 127,78 € 63,38 € 4.875,78 €| 2.419,43 €
30 01/07/2017 4.875,78 € 191,16 €| 191,16 €| 129,40€ 61,76 € 4.746,38 €| 2.481,19€
31 01/08/2017 4.746,38 € 191,16 €| 191,16 €| 131,04€ 60,12 € 4.615,34€| 2.541,31€
32 01/09/2017 4.615,34 € 191,16 €| 191,16 €| 132,70€ 58,46 € 4.482,64€| 2.599,77 €
33 01/10/2017 4.482,64 € 191,16 €| 191,16 €| 134,38€ 56,78 € 4.348,26 €| 2.656,55 €
34 01/11/2017 4.348,26 € 191,16 €| 191,16 €| 136,08 € 55,08 € 4.212,18€| 2.711,63 €
35 01/12/2017
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4.212,18 € 191,16 €| 191,16 €| 137,81€ 53,35€ 4.074,37€| 2.764,98 €
36 01/01/2018 4.074,37 € 191,16 €| 191,16€| 139,55€ 51,61€ 3.934,82 €| 2.816,59 €
37 01/02/2018 3.934,82 € 191,16 €| 191,16 €| 141,32€ 49,84 € 3.793,50€| 2.866,43 €
38 01/03/2018 3.793,50 € 191,16 €| 191,16 €| 143,11€ 48,05 € 3.650,39€| 2.914,48 €
39 01/04/2018 3.650,39 € 191,16 €| 191,16 €| 144,92 € 46,24 € 3.505,47 €| 2.960,72 €
40 01/05/2018 3.505,47 € 191,16 €| 191,16 €| 146,76 € 44,40 € 3.358,71€| 3.005,12 €
41 01/06/2018 3.358,71 € 191,16 €| 191,16 €| 148,62 € 42,54 € 3.210,09€| 3.047,67 €
42 01/07/2018 3.210,09 € 191,16 €| 191,16 €| 150,50€ 40,66 € 3.059,60 €| 3.088,33 €
43 01/08/2018 3.059,60 € 191,16 €| 191,16 €| 152,41 € 38,75 € 2.907,19€| 3.127,08 €
44 01/09/2018 2.907,19 € 191,16 €| 191,16 €| 154,34 € 36,82 € 2.752,85€| 3.163,91€
45 01/10/2018 2.752,85 € 191,16 €| 191,16 €| 156,29 € 34,87 € 2.596,56 €| 3.198,78 €
46 01/11/2018 2.596,56 € 191,16 €| 191,16 €| 158,27 € 32,89 € 2.438,29€| 3.231,67 €
47 01/12/2018 2.438,29 € 191,16 €| 191,16 €| 160,28 € 30,89 € 2.278,02 €| 3.262,55€
48 01/01/2019 2.278,02 € 191,16 €| 191,16 €| 162,31€ 28,85 € 2.115,71€| 3.291,41€
49 01/02/2019 2.115,71 € 191,16 €| 191,16 €| 164,36 € 26,80 € 1.951,35€| 3.318,21€
50 01/03/2019 1.951,35€ 191,16 €| 191,16 €| 166,44 € 24,72 € 1.784,91€| 3.34292 €
51 01/04/2019 1.784,91 € 191,16 €| 191,16 €| 168,55 € 22,61 € 1.616,36 €| 3.365,53 €
52 01/05/2019 1.616,36 € 191,16 €| 191,16 €| 170,69 € 20,47 € 1.445,67 €| 3.386,01 €
53 01/06/2019 1.445,67 € 191,16 €| 191,16€| 172,85€ 18,31 € 1.272,82 €| 3.404,32 €
54 01/07/2019 1.272,82 € 191,16 €| 191,16 €| 175,04 € 16,12 € 1.097,78 €| 3.420,44 €
55 01/08/2019 1.097,78 € 191,16 €| 191,16 €| 177,26 € 13,91 € 920,53 €| 3.434,35€
56 01/09/2019 920,53 € 191,16 €| 191,16€| 179,50€ 11,66 € 741,03 €| 3.446,01 €
57 01/10/2019 741,03 € 191,16 €| 191,16 €| 181,77 € 9,39 € 559,25€| 3.455,39€
58 01/11/2019 559,25 € 191,16 €| 191,16 €| 184,08 € 7,08 € 375,18 €| 3.462,48 €
59 01/12/2019 375,18 € 191,16 €| 191,16 €| 186,41€ 4,75 € 188,77 €| 3.467,23 €
60 01/01/2020
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| 188,77 €

191,16 €

188,77 €

186,38 €

2,39€

- €

5.9 BALANCE GENERAL

En el balance general, el primer afio muestra en el activo total $9657,34 en pasivo total
$6843,72 y en el patrimonio $2813,63; como se detalla en la Tabla #35 el presupuesto

proyectado, a continuacion:

Tabla 35 BALANCE GENERAL

ACTIVOS
CORRIENTES | _ANo1 | ANo2 [ aANo3 | ANo4 [ Afos |
S S S S S
Efectivo 1.000,00 1.000,00 1.000,00 1.000,00 1.000,00
S S S S S
Inventarios 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00
$ S S $ S
Dinero en bancos 592,68 2.523,93 1.431,68 5.240,95 780,99
$ $ $ $ $
TOTAL ACTIVO CORRIENTE 3.192,68 5.123,93 4.031,68 7.840,95 3.380,99
ACTIVO FIJO
$ S S $ S
Terreno - - - - -
S S S S S
Edificios - - - - -
S S S S S
Equipos y Maquinarias - - - - -
S S S S S
Equipo de oficina 1.560,00 1.560,00 1.560,00 1.560,00 4.060,00
$ $ $ $ $
Muebles de oficina 2.660,00 2.660,00 2.660,00 2.660,00 5.660,00
$ $ $ $ $
Equipo de computacion 4.000,00 4.000,00 8.000,00 8.000,00 12.000,00
$ $ $ $ $
vehiculo - - - - -
S S S S S
Otros Activos - - - - -
TOTAL DEPRECIACIONES Y $ $ $ $ $
AMORTIZACIONES (1.755,33) |(3.510,67) |(6.599,33) (8.354,67) (11.993,33)
$ $ $ $ $
TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE 6.464,67 4.709,33 5.620,67 3.865,33 9.726,67

neworom
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ACTIVOS

CORRIENTES ~ ANo6 | Afo7 | ANos | ANos [ ARNoio |
S S S S S
Efectivo 1.000,00 1.000,00 1.000,00 1.000,00 1.000,00
S $ $ S $
Inventarios 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00
S $ $ S $
Dinero en bancos 9.015,21 14.880,92 12.360,59 21.143,13 35.909,64
$ $ $ $ $
TOTAL ACTIVO CORRIENTE 11.615,21 17.480,92 14.960,59 23.743,13 38.509,64
ACTIVO FIJO
S S S S S
Terreno - - - - -
S S S S S
Edificios - - - - -
S S S S S
Equipos y Maquinarias - - - - -
S $ $ S $
Equipo de oficina 4.060,00 4.060,00 4.060,00 4.060,00 4.060,00
S $ $ S $
Muebles de oficina 5.660,00 5.660,00 5.660,00 5.660,00 5.660,00
S $ $ S $
Equipo de computacion 12.000,00 16.000,00 16.000,00 20.000,00 20.000,00
S S S S S
vehiculo - - 14.000,00 14.000,00 14.000,00
S S S S S
Otros Activos - - - - -
TOTAL DEPRECIACIONES Y S S $ $ $
AMORTIZACIONES (14.298,67) |(17.937,33) |(23.042,67) (29.481,33) (34.586,67)
$ $ $ $ $
TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE 7.421,33 7.782,67 16.677,33 14.238,67 9.133,33

%

PASIVO

CORRIENTE | _ANo1 [ aANo2 | ANo3 [ ANosa [ aNos |
$ $ $ $

OBLIGACIONES FINANCIERAS C/P | 1.344,81 1.564,08 1.819,11 2.115,71 $ -
$ $ $ $

TOTAL PASIVO CORRIENTE 1.344,81 1.564,08 1.819,11 2.115,71 $ -

NO CORRIENTE

OBLIGACIONES FINANCIERAS L/P | $ IB IB IB s -
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PATRIMONIO

S $ S $ S
CAPITAL 2.320,00 2.320,00 2.320,00 2.320,00 2.320,00
S $ S $ S
UTILIDAD DEL EJERCICIO 493,63 1.520,73 1.383,17 3.873,04 3.517,08
UTILIDAD RETENIDA ANO S $ $ $
ANTERIOR $ 493,63 2.014,36 3.397,53 7.270,57
$ $ $ $ $
TOTAL PATRIMONIO 2.813,63 4.334,36 5.717,53 9.590,57 13.107,65
PASIVO
CORRIENTE
OBLIGACIONES FINANCIERAS S S S $ $
c/p - - - - -
S S S S S
TOTAL PASIVO CORRIENTE - - - - -
NO CORRIENTE
OBLIGACIONES FINANCIERAS S S $ S $

L/pP

PATRIMONIO
$ $ $ $ $
CAPITAL 2.320,00 2.320,00 2.320,00 2.320,00 2.320,00
$ $ $ $ $
UTILIDAD DEL EJERCICIO 5.928,89 6.227,04 6.374,34 6.343,87 9.661,18
UTILIDAD RETENIDA ANO $ $ $ $ $
ANTERIOR 10.787,65 | 16.716,55 | 22.943,58 29.317,92 35.661,79
$ $ $ $ $
TOTAL PATRIMONIO 19.036,55  |25.263,58 | 31.637,92 37.981,79 47.642,98

5.10 ANALISIS TIR-VAN
5.10.1 TIR (Tasa Interna de Retorno)

Es la tasa de recuperacion que un negocio espera producir en relacion con la inversion inicial,

que en este proyecto es de 40,22% cuyo porcentaje es positivo en relacion con el costo de

capital de 18,53% aceptable de retorno, la tasa interna de retorno es mayor por ende es factible

y viable, pues cubriria su obligaciones al inicio de la inversion y se podria seguir invirtiendo

con un riesgo bhajo.



5.10.2 VAN (Valor Actual Neto)
Es el valor monetario que tendra el negocio como saldo al termino del negocio, cancelado

todas sus obligaciones financieras frente a sus ingresos y si el valor del VAN es positivo
quiere decir que el negocio es rentable, el VAN de este proyecto es de $10214,79; y al ser
positivo el proyecto es viable y se puede invertir como se detalla a continuacién en la Tabla
#36

Tabla 36 ANALISISDE TIRY VAN

COSTO DE CAPITAL 18,53%
TIR 40,22%
VAN $10.214,79
TMAR 21,69%

FUENTE : ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO
ELABORADO POR: IVER MENDOZA SOTO

CONCLUSIONES



Empresarialmente se analiza que el proyecto se puede implementar, porque a pesar que
le mercado ya tiene su competencia no termina por satisfacer las necesidades de los
clientes.

Los clientes dan por aprobado la implementacidn de este negocio y estan deseosos en
consumir los productos, lo que hace notar que la demanda desde ahora la tendré el
local.

Es posible adecuar tecnoldgicamente el negocio, determinando el tamafio 6ptimo, areas
de cobertura, equipos e instalaciones; y que con una organizacion adecuada de cada
proceso se cumplira eficientemente con los objetivos.

El anélisis determind que los costos totales son menores que los ingresos, es decir
financieramente es viable, adicional el impacto en la salud de la poblacion que tiene
este proyecto hace que econdmicamente sea justificable su viabilidad.

El financiamiento y la capacidad de pago del proyecto de venta de repuestos de
refrigeracion y linea blanca, ha hecho que este sea viable y garantice una sostenibilidad

a lo largo de los diez afios de vida del proyecto.



RECOMENDACIONES

Tomar como punto de partida los trece repuestos estudiados, para complementar el
negocio con mas repuestos y con diversidad y variedad para satisfaccion del cliente.
Incentivar al cliente a la adquisicién de los productos, con una atencion de calidad y
que el tiempo sea optimizado considerando una ventaja competitiva del negocio.
Disponer de un espacio amplio de acuerdo al estudio realizado considerando la
afluencia de clientes y por lo tanto la demanda de los productos que el proyecto
lograra.

Implementar una camparia publicitaria como fuente de innovacion y crecimiento no
solo en los clientes sino en la comunidad en general, asi obtendra mas demanda y a su
vez mas ingresos.

Dar a conocer a inversionistas y/o emprendedores el proyecto del negocio, asi se podra
financiar de manera mas directa y tener ain mas rentabilidad minimizando los costos

de financiamiento.
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ANEXOS



CUESTIONARIO DEL ANALISIS DE VIABILIDAD DE UN PROYECTO DE
INVERSION, EN EL SECTOR DE LA MICRO EMPRESA, PARA LA
IMPLEMENTACION DE UN LOCAL QUE EXPENDA MATERIALES Y
REPUESTOS DE REFRIGERACION Y LINEA BLANCA EN EL CANTON LA
TRONCAL.

Encuesta aplicada a todos los talleres que brindan servicios de reparacion de refrigeracion y
linea blanca.

Saludo y presentacion: Buenos dias/tardes mi nombre es Iver Mendoza Soto, estudio en la
Universidad Catolica de Cuenca sede San Pablo de La Troncal, a través de la misma se esta
realizando un estudio para determinar la necesidad de implementar un local que expenda
materiales y repuestos de linea blanca en La Troncal, nos gustaria contar con su colaboracién
para que responda esta breve encuesta.

1.- ¢ Cuanto tiempo usted trabaja en el area de refrigeracion y linea blanca?.-

Afos Meses

2.- ¢En qué tipo de artefactos de linea blanca, usted brinda sus servicios?.-

Refrigeradoras
Cocinas

Aires acondicionados
Otros

Especifique.-

3.- ¢Compra, usted repuestos de linea blanca con frecuencia?.-

Si
No

4.- ;En qué ciudad, usted compra con frecuencia los repuestos de linea blanca?.-

La Troncal
Guayaquil
Otra

Especifique.-




5.- En la siguiente tabla, Identifique ¢Qué repuestos de refrigeracién y linea blanca, en que
cantidad usted compra con frecuencia estos repuestos?.-

REPUESTOS SEMANAL | MENSUAL | OTROS
Compresor (motor)
Ventilador nofrost
Ventilador de congelador
Pastilla

Timers

Termostato (automatico)
Resistencia

Capacitador

Relay y Protector

Gas refrigerante R134a

Gas refrigerante R12
Carierias (tamafio indefinido)
Filtro (tamafio indefinido)

6.- Sefiale en que almacén, usted compra con frecuencias sus materiales y repuestos de linea
blanca en el canton La Troncal.-

7.- ¢ Usted esta de acuerdo de que se implemente un local en el cantén La Troncal que expenda
repuestos de refrigeracion y linea blanca?.-

Si
No
Me da igual

8.- ¢Donde preferiria usted que se implemente el local de repuestos de refrigeracién y linea
blanca?.-

En el centro de la ciudad
Apartado del centro de la ciudad




9.- Si los precios del nuevo local ubicado en el cantdn La Troncal, fueran los mismos que en
las grandes ciudades, usted acudiria a comprar esos repuestos de refrigeracion y linea
blanca?.-

Si
No
Me da igual

10.- Estaria usted de acuerdo en adquirir los diversos tipos de repuestos para su taller.-

Si
No
Me da igual

Comentarios y Recomendaciones.-

GRACIAS POR SU COLABORACION!!!!



